PUBLICO-ALVO
¢Quem ¢ seu potencial clienie?
¢Quais sao suas necessidades?
* Quais os fatores que influenciam suas
decisoes de compra?
¢ Quando ¢ onde eles costumam
comprar seus produtos?
eQuanto eles costumam gastar?
eFormas de pagamento?

MIX DE FRODUTOS
e De acordo com o perfil do seu
potencial cliente, defina os produtos
e/ou servicos especificos que voce
vai oferecer para o periodeo.

MRTERIR-FRIMRA
e Fique atento ao estoque e programe-se
com seus fornecedores com
antecedeéncia;
¢ Planeje a adequacao das embalagens
para a data.

DICRSG!

e receitas exclusivas em festas
particulares, eventos e quiosques.

Aproveite para oferecer pratos UTU Invista em pacetes de viagens promo-

Verifique a possibilidade de

paradas no estoque e vende-las

customizadas. tealhas. eic.

RTENDIMENTO
¢ Analise a necessidade de contratar
mao de obra temporaria para o \
periodo;
o Realize o freinamento adequado;
o Customize unifoermes com aderecos e
adaptacoes.

LOGISTICA

¢ Planeje o recebimento da

cionais e aproveite a oportunidacde para
fidelizar e atrair noves clientes.

B\, matéria-prima, assim como a venda,
@ para que nao haja uma falta de

@ sincronia entre o periodo dos festejos
junines e a comercializacao dos
proclutos;

e Alem disso, atente-se a perecibilidade
dos alimentos e bebidas.

|
. DIVULERCAD
® eParticipe de eventos externos:
Arraias, Feiras em shoppings.
Feiras em Pracas; \
e Decore sua vitrine com temas
tipicos das festas juninas em
meados de maio;
e Esteja presente nas redes sociais
com acdes especificas para estes
festejos como, por exemplo,
producao de conteodo interessante
sobre a festividade e acoes

SEBRAE

Servico de Apoio as Micro e
Pequenas Empresas Bahia

Amplie o faturamento com a venda de

Y\ modificar pecas que ficaram pecas personalizadas ou que sirvam de
lembranca para os turistas, como cestos,

www.ba.sebrae.com.br 0800 570 0800

0 o SebraeBahia



