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Qual é o seu perfil?










Quero abrir um negócio
O que você precisa saber para montar uma empresa 


Saiba mais 










Sou / quero ser MEI
Já é MEI ou quer se tornar um formalizando seu pequeno negócio? Tudo sobre MEI você encontra aqui.


Saiba mais 










Estudantes e Educadores
Novos tempos inspiram novos desafios. Veja o que preparamos sobre educação empreendedora.


Saiba mais 










Agentes públicos
Veja iniciativas do Sebrae que contribuem para a transformação dos municípios brasileiros.


Saiba mais 




































Educação Empreendedora
Conheça o programa de educação empreendedora no Amapá.


Saiba Mais








Confira nossos destaques











CER
Centro Sebrae de Referência em Educação Empreendedora







Clique aqui















Consultorias em Macapá
31 Soluções para sua empresa







SOLICITAR















Emissor de Nota Fiscal
Conheça o sistema de emissão de nota fiscal do Sebrae







SAIBA MAIS















PNBOX
Uma nova forma de criar Planos de Negócios







Saiba mais















SGF - Sistema de Gestão de Credenciados
Sistema para instrutores e Consultores







Saiba mais















Licitações Sebrae
Fique por dentro de todas as licitações Sebrae







Clique aqui















UP Digital
Participe do Up Digital Marketing!







Clique aqui















Mercado Digital
Aprenda a se destacar no digital 







Clique aqui





















CER
Centro Sebrae de Referência em Educação Empreendedora







Clique aqui















Consultorias em Macapá
31 Soluções para sua empresa







SOLICITAR















Emissor de Nota Fiscal
Conheça o sistema de emissão de nota fiscal do Sebrae







SAIBA MAIS















PNBOX
Uma nova forma de criar Planos de Negócios







Saiba mais















SGF - Sistema de Gestão de Credenciados
Sistema para instrutores e Consultores







Saiba mais















Licitações Sebrae
Fique por dentro de todas as licitações Sebrae







Clique aqui















UP Digital
Participe do Up Digital Marketing!







Clique aqui















Mercado Digital
Aprenda a se destacar no digital 







Clique aqui



















Conheça os novos cursos online do Sebrae










Salvo na lista de favoritos


0101b8a6a28bb610VgnVCM1000004c00210aRCRD









Curso
 / 
Mercado e Vendas



Como comprar bem e de bons fornecedores



Gratuito
Online
Duração 2h
Conclusão em 15 dias


Saiba Mais












Salvo na lista de favoritos


0181464a23538810VgnVCM1000001b00320aRCRD









Curso
 / 
Leis



Desenquadramento do MEI e novas possibilidades de tributação 



Gratuito
Online
Duração 2h
Conclusão em 15 dias


Saiba Mais












Salvo na lista de favoritos


01cbb71da3b00710VgnVCM1000004c00210aRCRD









Curso
 / 
Inovação



Modelagem e validação da proposta de valor para Startups



Gratuito
Online
Duração 3h
Conclusão em 15 dias


Saiba Mais












Salvo na lista de favoritos


0268ec3723da2810VgnVCM100000d701210aRCRD









Curso



Flow - Conversas difíceis



Gratuito
Online
Duração 1h
Conclusão em 15 dias


Saiba Mais
















Dicas práticas para colocar as finanças em ordem



Para entender
Para aprofundar
Para aplicar












Salvo na lista de favoritos


f2d75294e7e0d610VgnVCM1000004c00210aRCRD









Vídeo



Como organizar as minhas finanças pessoais e empresariais? Aprenda com o SEBRAE!


Assista












Salvo na lista de favoritos


e047862a1bd0c510VgnVCM1000004c00210aRCRD









Vídeo



Fluxo de Caixa - Ferramenta de Gestão


Assista











Gestão de custos: como ter um bom controle financeiro






Salvo na lista de favoritos


890c9733dedbc410VgnVCM1000003b74010aRCRD









Texto
 / 
Finanças



Uma gestão de custos de qualidade é onde começa seu sucesso financeiro!
É muito importante que o empreendedor conheça o próprio negócio para não deixar, nas mãos de terceiros, cuidados essenciais como uma boa gestão de custos. O conhecimento do assunto auxilia o proprietário do negócio a ter uma boa gestão financeira, administrar e controlar os custos gerados na produção e comercialização de serviços ou produtos.
O preço final de um serviço prestado ou produto vendido depende do quanto é investido para que ele exista. Quando não tem uma gestão de custos eficaz, a empresa pode cobrar valores que não condizem com a realidade, podendo prejudicar margens de lucro, volume de vendas ou o andamento geral do negócio.
Como detalhar os custos do empreendimento?
Primeiramente, é preciso ter em mente que os custos se dividem em variáveis e fixos.
Os fixos são aqueles gastos rotineiros, como pagamento de contas, fornecedores, funcionários, aluguel, entre outros.
Os custos variáveis correspondem a tudo o que é gasto para produzir ou comercializar o seu produto ou serviço como por exemplo, os impostos sobre mercadoria e comissões de vendedores.
Procure fazer um registro de todos os gastos, para que seja possível identificar investimentos desnecessários e outros que mereçam uma atenção especial, por resultarem em maior qualidade ou volume de vendas. Estabelecer um calendário ou tabela de metas mensais ajuda a controlar os gastos, tanto fixos quanto variáveis.
O controle de gastos é essencial para fornecer as informações necessárias sobre a rentabilidade e desempenho das atividades da empresa. Além disso, essa gestão auxilia o planejamento, controle e desenvolvimento das diversas operações da empresa.
O que é uma boa gestão de custos?
Sem dúvidas, ter um controle de custos eficiente se tornou uma medida certa para a manutenção da saúde organizacional de uma empresa. Quando mal feito, invariavelmente interfere nos resultados planejados e implica em possível queda de produtividade. Mas, afinal, como podemos medir se estamos executando uma gestão eficaz?
Um bom controle depende de disciplina. Se sua equipe de gestão tiver a capacidade de analisar constantemente os procedimentos financeiros, detalhá-los em planilhas e registros organizados e souber pescar oportunidades de investimentos para que sua empresa possa crescer de forma sustentável, podemos chegar à conclusão que sua empresa está realizando um controle de qualidade.
De qualquer forma, o aconselhável para um bom início é seguir as regras básicas de organização e análise. Se seguidos com qualidade, o caminho mais provável será o de desenvolvimento e capacidade de gerir os números de sua empresa.
Controlando e analisando, sua empresa só tem a ganhar
Se a sua empresa investir em gestão de custos eficaz, provavelmente gastará menos e lucrará mais. Com os dados obtidos durante esse levantamento rotineiro, é possível conseguir informações valiosas que influenciarão diretamente na tomada de decisões. Não importa o valor, vale registrar tudo o que entra e sai da empresa. Assim, fica mais fácil atingir o crescimento almejado.
Saiba mais:
Conheça os cursos online do Sebrae, utilize o filtro de "Finanças" para selecionar cursos sobre o assunto.




Veja mais












Salvo na lista de favoritos


2653d4cc32926710VgnVCM1000004c00210aRCRD









Curso por WhatsApp
 / 
Empreendedorismo



Controle da movimentação financeira



Gratuito
Online
Duração 2h


Saiba Mais












Salvo na lista de favoritos


6c40a816aac86610VgnVCM1000004c00210aRCRD









Vídeo



Primo Rico - 10 Dicas infalíveis para a gestão financeira dos pequenos negócios


Assista












Salvo na lista de favoritos


cf590a0ad2732510VgnVCM1000004c00210aRCRD









Vídeo



5 dicas para organizar o dinheiro do negócio


Assista












Salvo na lista de favoritos


df8b85342c096710VgnVCM1000004c00210aRCRD









Vídeo



PAPO RÁPIDO | 6 Dicas para Renegociar suas Contas


Assista











Fintechs: tecnologia a serviço do crédito ágil para pequenos negócios






Salvo na lista de favoritos


e7dbaaab1d659710VgnVCM100000d701210aRCRD









Texto
 / 
Finanças



Muitas pessoas consideram a tomada de um empréstimo como uma decisão arriscada. Muitas vezes quem precisa de empréstimo não tem certeza que terá recursos para quitá-los posteriormente. Mas a verdade é que a tomada de crédito de forma bem planejada, a juros baixos e com boas condições, pode servir para alavancar seu negócio ou até mesmo para dar o passo inicial da sua trajetória empresarial.
Outro desafio, especialmente para pequenos empreendedores é conseguir a confiança da instituição financeira. Mas se os bancos tradicionais costumam dificultar a adesão e a liberação de crédito, a tecnologia vem trazendo novas maneiras de receber esse tipo de ajuda.
Uma nova modalidade tem revolucionado o mercado financeiro. São as chamadas Fintechs, empresas que usam tecnologia inovadora para oferecer soluções na área de serviços valorizando sempre a experiência e necessidade do usuário.
Mas como operam as Fintechs?
O nome dessas empresas vem da união das palavras financial (finanças) e technology (tecnologia). Elas funcionam como bancos virtuais, sem agências físicas, onde todos os processos funcionam de forma on-line.
Assim, pequenos empreendedores podem adquirir crédito de maneira simplificada e a juros menores do que os aplicados pelos bancos tradicionais. Toda a análise de crédito ocorre por meio de ferramentas digitais.
Como acessar linhas de crédito por meio das Fintechs?
No Brasil, existem diversas Fintechs em operação e o número só cresce. Somente a Associação Brasileira de Fintechs (ABFintechs) possui cerca de 300 empresas credenciadas. Por isso, são muitas modalidades e diversas formas diferentes de se acessar as linhas de crédito para empreendedores.
Porém, o que todas buscam é disponibilizar crédito ágil e sem burocracia por meio de aplicativos e sites. Por essa política e essa postura inovadora no mercado financeiro, o setor apresentou um crescimento de mais de 350% entre 2015 e 2017. Basta buscar os nomes delas na internet e pesquisar quais delas tem condições mais atrativas para sua necessidade.
As Fintechs são seguras?
Sim! As Fintechs já são uma realidade no Brasil e no mundo e tem transformado a maneiro com que empreendedores lidam com o dinheiro, de forma mais segura e prática. Além disso, elas são legalizadas no país e são reguladas pelos três órgãos que atuam nesse segmento no Brasil. São eles:
Banco Central (Bacen);
Comissão de Valores Monetários (CVM);
Superintendência de Seguros Privados (Susep).
Mas, para garantir uma solicitação de crédito segura, conheça o curso que o Sebrae preparou para te ajudar a gerenciar as finanças da sua empresa. É gratuito!
Com planejamento financeiro e o suporte das Fintechs, é possível levar sua empresa a outro patamar. Confira outras dicas do Sebrae de como montar o planejamento financeiro da sua empresa.
Confira dicas de como montar o planejamento financeiro da sua empresa e se destacar nos negócios:
Confira a melhor modalidade de crédito para o seu negócio acessando a lista com as principais fintechs que o Sebrae separou para você.
Para saber mais sobre as Fintechs confira este vídeo preparado pela ABFintechs.




Veja mais


















Salvo na lista de favoritos


45b0b8a6a28bb610VgnVCM1000004c00210aRCRD









Curso
 / 
Finanças



Como controlar o fluxo de caixa



Gratuito
Online
Duração 2h
Conclusão em 15 dias


Saiba Mais












Salvo na lista de favoritos


7370b8a6a28bb610VgnVCM1000004c00210aRCRD









Curso
 / 
Finanças



Gestão financeira



Gratuito
Online
Duração 3h
Conclusão em 15 dias


Saiba Mais












Salvo na lista de favoritos


7bd0b8a6a28bb610VgnVCM1000004c00210aRCRD









Curso
 / 
Finanças



Estratégia financeira para o crescimento



Gratuito
Online
Duração 2h
Conclusão em 15 dias


Saiba Mais












Salvo na lista de favoritos


b9a0b8a6a28bb610VgnVCM1000004c00210aRCRD









Curso
 / 
Finanças



Como gerenciar as finanças da sua empresa



Gratuito
Online
Duração 2h
Conclusão em 15 dias


Saiba Mais











Tempos de crise: saiba como gerir as finanças do seu negócio






Salvo na lista de favoritos


45f17999537da510VgnVCM1000004c00210aRCRD









Texto
 / 
Finanças



Em momentos de incerteza econômica, é essencial que o empreendedor “arrume a casa” e organize todos os processos gerenciais do negócio. O coração desses processos gerenciais é a gestão financeira.
Uma boa gestão financeira permite ao administrador conhecer a atual situação da sua empresa a partir de indicadores econômicos, obtendo dessa forma dados consistentes para projeção de cenários com o objetivo de manter os ganhos da empresa e honrar os compromissos assumidos com terceiros.
Os controles financeiros são os principais componentes da gestão financeira. Em momentos de crise, tão importante quanto controlar as obrigações já existentes é evitar a contração de novas dívidas. Essas ferramentas podem ajudar você a atravessar a crise sem que as contas saiam do controle. Neste conteúdo da série Negócio na prática, a especialista em pequenos negócios Érika dos Santos ensina algumas dicas para que você possa ter controle financeiro sobre o seu empreendimento.



Veja mais












Salvo na lista de favoritos


4cbc4e94a5e7b710VgnVCM100000d701210aRCRD









Vídeo



Gestão Financeira: Veja as dicas dos especialistas do Sebrae e da Conta Azul


Assista











Capital de giro: aprenda o que é e como fazer






Salvo na lista de favoritos


a4c8e8da69133410VgnVCM1000003b74010aRCRD









Texto
 / 
Finanças



O capital de giro é composto pelos recursos (dinheiro, crédito, estoques etc.) que são necessários para bancar a liquidez, isto é, possibilitar que a sua empresa continue funcionando. 
Por que é tão importante? O capital de giro garante a saúde financeira da empresa, proporcionando:
Oferecer financiamento aos clientes (nas vendas a prazo);
Manter os estoques;
Pagar fornecedores (compras de matéria-prima ou mercadorias de revenda), impostos, salários e demais custos e despesas operacionais.
O capital de giro é a diferença entre os recursos disponíveis em caixa e a soma das despesas e contas a pagar.



Veja mais











Gestão financeira em tempos de crise






Salvo na lista de favoritos


af7868e2ce8f0710VgnVCM1000004c00210aRCRD









Texto
 / 
Finanças



Crises exigem dos empreendedores um alto nível de controle sobre suas finanças, especialmente porque eventos inesperados podem trazer inúmeras implicações para os negócios, tais como redução no movimento de clientes, queda no faturamento, redução da produção, dentre outros.  
Por isso, o gerenciamento das finanças tem de ser visto como uma obrigação do empresário, agora mais do que nunca.
No entanto, a realidade mostra que é muito comum empreendedores cometendo uma série de erros simples por uma falta de planejamento e análise financeira da sua empresa. Entre essas falhas cometidas pelos empresários, as mais comuns são:  
confusão entre o patrimônio individual e o empresarial;
falta de planejamento financeiro; 
contração de dívidas sem a previsão de receitas.
É importante aproveitar esse momento para replanejar o destino da sua empresa. Caso não tenha um planejamento detalhado, que contemple todas as metas, objetivos e os planos de ação que devem ser desenvolvidos, proceda à elaboração do seu planejamento. Nessa página você pode ter acesso a planilhas que facilitam seu planejamento financeiro.
Como se preparar para superar um momento de crise?
1. Preveja o cenário
Primeiramente, faça um levantamento das despesas previstas para os próximos três meses, separando os valores de acordo com o tipo de despesa. Veja o quadro exemplificativo abaixo:
2. Analise suas despesas
Observe que, ao conhecer as despesas a serem pagas nos próximos meses, o empreendedor encontrará mais facilidade para definir as ações corretivas, priorizando despesas com maior impacto nos negócios e passíveis de negociação. No exemplo acima, as despesas relativas a aluguel e materiais para produção são as que mais impactam no negócio. 
3. Ajuste os gastos
Com uma possível redução no faturamento, o empreendedor deve ajustar suas despesas de acordo com essa situação, tomando as seguintes providências: 
Negocie com os fornecedores um aumento nos prazos de pagamento dos seus compromissos. 
Se tiver dívidas com instituição financeira, procure renegociá-las visando também aumentar o prazo de pagamento, adequando o valor pago por mês ao seu faturamento. 
Evite fazer alguma despesa que não seja extremamente necessária para a continuidade dos negócios. 
4. Busque formas alternativas de faturamento
O empreendedor pode também tomar providências para aumentar o seu faturamento: 
Fazer promoção de produtos que estão há muito tempo em estoque. 
Disponibilizar serviços de entrega para manter o nível de compra dos clientes. 
Diversificar e ampliar as formas de pagamento. 
Implementar estratégias de divulgação dos seus produtos por meio do marketing digital: Facebook, WhatsApp, Instagram etc. 
5. Atente-se ao Fluxo de Caixa
Realize a gestão do fluxo de caixa da empresa, considerando receitas e despesas previstas para não correr o risco de não ter dinheiro para pagar seus compromissos. Caso não saiba como fazer, confira nosso curso online e gratuito sobre o assunto.
Com essas 5 dicas, você estará muito mais protegido em uma eventual crise, com a saúde financeira de sua empresa em dia, o que pode significar a sua permanência no mercado. Agora é preciso colocar em prática tudo o que foi aprendido, baixe a planilha Fluxo de Caixa e veja um exemplo! 
Escrito por Weniston Ricardo de Andrade Abreu, colaborador do Sebrae Nacional.




Veja mais

















Planilha em Excel para auxiliar na construção do fluxo de caixa
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adf8d53342603410VgnVCM100000b272010aRCRD









Texto
 / 
Finanças



O fluxo de caixa é o movimento de entrada e saída de recursos financeiros da empresa.
Quando a entrada de recursos é maior do que a saída, o saldo é positivo, caracterizando uma situação superavitária. Por outro lado, quando a saída de recursos é maior do que a entrada,é deficitária.
O fluxo de caixa tem uma característica temporal, pode ser diário, semanal, mensal ou anual, e traz componentes de projeção ou estimativa. É importante considerar os saldos de ciclos anteriores para compor as disponibilidades (ou indisponibilidades) nos ciclos posteriores.
O fluxo de caixa é uma das mais importantes ferramentas de gestão financeira de uma empresa. Visa demonstrar e também projetar, em períodos futuros, o resultado de todas as entradas e as saídas de recursos financeiros em regime de caixa (e não contábil).
Ele permite ao empresário lançar suas contas a pagar e seus direitos a receber, além de estimativas de receitas e despesas, apurando assim o saldo disponível ou mesmo indisponível, permitindo medidas antecipadas de gestão. É um poderoso instrumento gerencial na antecipação de problemas de liquidez e endividamento, sintomático de rentabilidade, lucratividade e eficácia empresarial. Quanto maior for a proximidade entre a projeção do fluxo de caixa e o efetivamente realizado, maior será o conhecimento do empresário sobre seu negócio.
O fluxo de caixa deve ser utilizado como controle e, principalmente, instrumento na tomada de decisões. O empresário deve inserir informações de entradas e saídas conforme as necessidades da empresa. Com as informações, é possível elaborar a estrutura gerencial de resultados e a análise de sensibilidade, calcular a rentabilidade e a lucratividade, entre outros pontos.
Manter as contas em dia é muito importante para a saúde do negócio e para poder planejar uma gestão empresarial eficiente. Use a planilha que o Sebrae preparou para ajudar a organizar as contas do seu negócio.
Entenda como fazer o fluxo de caixa
Baixe a planilha do fluxo de caixa




Veja mais
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fb24b8a6a28bb610VgnVCM1000004c00210aRCRD









eBook
 / 
Finanças



eBook: Gestão financeira



Gratuito
Online


Saiba Mais
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eBook
 / 
Finanças



eBook: Controle de gastos na indústria, comércio e serviços



Gratuito
Online


Saiba Mais












Salvo na lista de favoritos


8fed4e94a5e7b710VgnVCM100000d701210aRCRD









Vídeo



Fluxo de Caixa Passo a Passo - Aprenda com o Sebrae


Assista











Como fazer a gestão financeira do pequeno negócio
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d999a442d2e5a410VgnVCM1000003b74010aRCRD









Texto
 / 
Finanças



À medida que um pequeno negócio cresce, naturalmente aumenta a complexidade de sua administração. O empresário, que antes fazia tudo praticamente sozinho, começa a sentir a necessidade de dividir tarefas, contratar mais pessoas e até mesmo ter outros sócios.
Nesse universo de atividades, uma tarefa requer especial atenção: a gestão financeira.



Veja mais
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61ce6359028a8710VgnVCM100000d701210aRCRD









Vídeo



Como reduzir custos na empresa?


Assista


















×


Aproveite mais a casa digital do Sebrae!

Entre com os dados da sua conta e confira tudo que preparamos para sua jornada empreendedora.


Faça o login
ou
Cadastre-se
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Conteúdos









Como saber qual enquadramento tributário ideal para a minha empresa







Salvo na lista de favoritos

2ae2ace85e4ef510VgnVCM1000004c00210aRCRD








Artigos /
Empreendedorismo



Importância do enquadramento tributário
Todo negócio necessita realizar diversos processos para seguir funcionando de maneira segura e eficiente.
E a definição estratégica do seu enquadramento tributário é essencial para que isso seja possível.
Assim, saber escolher corretamente o regime ideal para a sua empresa deve ser prioridade. Afinal, a saúde financeira do seu negócio depende dos passos certos que você dá em áreas importantes da sua empresa.
E, para ajudar você nesse caminho, o Sebrae traz, neste artigo, uma explicação detalhada sobre os tipos de regimes tributários que existem no Brasil e ajuda você a definir qual se enquadra melhor no seu empreendimento. Vamos lá?
Definir de forma assertiva e bem pensada estrategicamente o enquadramento tributário da empresa pode ser essencial para o sucesso de qualquer negócio, principalmente se tratando das pequenas e microempresas.
Afinal, essa escolha pode levar à economia com diversos gastos relacionados a tributos. Caso contrário, o empreendimento pode ser prejudicado no longo prazo e terminar por gerar prejuízos inevitáveis por conta dos impostos.
E isso é o que todo empreendedor deseja evitar, não é mesmo? 
Portanto, realizar um bom planejamento tributário é fundamental para saber qual é o regime de tributação que melhor se encaixa no perfil da sua empresa.
Assim, essa escolha deve ser feita com muita clareza, para que o enquadramento definido ajude a manter a boa saúde financeira do seu negócio.
Com isso em mente vamos, agora, conhecer mais sobre os três tipos de regimes de tributos para que você saiba qual enquadramento tributário é o melhor para o seu empreendimento.




Veja mais













Monte um plano de negócio fácil e simples
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Artigos /
Planejamento



Neste artigo, vamos explicar a você a importância de montar um plano de negócios para empreender com segurança.
Além disso, te ajudaremos a entender o passo a passo de como estruturar o seu plano de maneira simples! 
Para facilitar as coisas, primeiro, tenha em mente que empreender é como viajar.
Afinal, para alcançar o sucesso nas duas atividades, tão importante quanto saber o destino é conhecer bem o caminho. 
Se você já fez uma viagem em família ou entre amigos, sabe que ela fica muito mais tranquila quando é planejada.
Assim, você consegue pagar barato, escolher o trajeto mais rápido, conseguir vantagens com empresas e muito mais. 
No empreendedorismo acontece o mesmo! Quando você planeja suas ações, a chance de caminhar com tranquilidade aumenta e os resultados aparecem de maneira natural.
Para que isso seja possível, é essencial que você tenha um plano de negócios.
O que é um plano de negócio?
O plano de negócio é um documento que descreve por escrito os objetivos de um negócio e serve para organizar a gestão e o planejamento de sua empresa, diminuindo os riscos e as incertezas.
Além de indicar a sua ideia principal, ele mapeia quais são os seus objetivos e os caminhos que você precisa percorrer para alcançá-los. 
A partir dele, você compreende melhor o seu mercado, a viabilidade do seu negócio, as melhores estratégias de Marketing, etc.
Ele deve abranger todos os pontos necessários para lhe mostrar as forças e as oportunidades de sua ideia.
 A elaboração de um plano de negócio faz parte do processo empreendedor.
Veja o vídeo a seguir e entenda sobre esse importante passo:
O plano de negócio é só para quem está começando?
Muita gente se engana ao pensar que um plano de negócios é elaborado apenas para negócios em fases iniciais.
A sua aplicação vai além da abertura de uma nova empresa, podendo ser ajustado, por exemplo, para a abertura de novas unidades ou filiais.
É importante reconhecer que este documento serve para delinear a estratégia de atuação para o presente e para o futuro.
Ele é um verdadeiro guia para a gestão e deve ser revisado e revisitado sempre que preciso. 
Antes de partir para a prática
Alguns empreendedores, na ansiedade de construir o seu plano de negócio, se esquecem de lições básicas. Para não cair nesse erro, antes de começar a montar o seu plano, lembre-se:
Informação é um dos maiores ativos dos tempos atuais. Faça da pesquisa e dos estudos uma rotina;
Vivemos em mundo onde as mudanças são constantes. Por isso, o plano de negócios deve ser adaptável e flexível. Só assim você acompanhará em tempo as mudanças do mercado;
Crie para o próximo. Lembre-se que, como um guia, o plano deve servir para conduzir outras pessoas também. Por isso, quanto mais organizado ele for e mais clara forem as ideias, melhor. Algo que seja óbvio para você pode não ser para um futuro colaborador, por isso, mantenha as informações completas para ser mais assertivo.
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Quais informações você encontra?
O comprovante de situação cadastral no CPNJ é o documento relativo ao registro de toda empresa na Receita Federal. Também conhecido como Cartão CNPJ, ele reúne informações de pessoas jurídicas de interesse das administrações tributárias.
Você pode retirar o seu no site do Ministério da Fazenda. Para acessá-lo, basta clicar aqui.
Para conseguir o documento, insira o número do seu CNPJ e clique em “Consultar”.
Quando realizar a emissão do seu Comprovante de Inscrição e de Situação Cadastral, você terá acesso aos seguintes dados:
Número do CNPJ:
O número do Cadastro Nacional das Pessoas Jurídicas é a identificação de sua empresa junto à Receita Federal. Ele poderá ser classificado em Matriz ou Filial. 
Data de abertura:
Esta é a data de registro de sua empresa no órgão competente. 
Nome empresarial:
Nome que identifica a sua empresa oficialmente.
Título do estabelecimento (nome fantasia):
Este é um campo opcional. Ele estabelece o nome pelo qual a empresa/marca é popularmente conhecida.
Classificação Nacional de Atividades Econômicas:
O famoso CNAE é um código composto por sete dígitos que identifica a atividade econômica do negócio. Existe a atividade principal e pode haver atividades secundárias também.
Porte:
Indica o tamanho da empresa, baseado em dados financeiros ou de capacidade produtiva.
Código e descrição da atividade econômica principal e secundária:
Como o nome diz, identifica possíveis atividades secundárias à atividade principal. Lembre-se: a atividade principal é definida pelo CNAE.
Código e descrição da natureza jurídica:
Você já deve ter ouvido a expressão Microempreendedor Individual (MEI), não é mesmo? Pois bem, ela representa uma forma de natureza jurídica e é a classificação padrão para diversas finalidades.
Você encontra qual a natureza jurídica da empresa fazendo essa consulta ao CNPJ.
Informações de endereço:
No documento, você terá acesso, também, a todos os dados de endereço da empresa. Eles são: logradouro, número, complemento, CEP, bairro/distrito, município e UF (Unidade Federativa ou estado). 
Informações de contato:
Endereço e telefone da empresa.
Situação cadastral:
É a situação atual do negócio, como ativa, suspensa, baixada, etc. Quando você está com tudo regularizado e funcionando, a situação cadastral é ativa.
Data da situação cadastral:
É a data referente à última alteração feita em seu CNPJ, caso tenha realizado alguma.
Motivo de situação cadastral:
Caso a sua empresa não tenha a situação cadastral ativa, aqui estará explicado o porquê.
Situação especial:
Neste campo, você encontrará informações caso a empresa em questão esteja passando por algum problema. Tais problemas podem ser de natureza jurídica, fiscal, administrativa etc. Por fim, você também terá a data ao lado em caso de situação especial.
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Hoje em dia fatores como o aquecimento global e o consequente risco de extinção de reservas naturais de água, espécies de plantas e animais no planeta Terra, têm preocupado a sociedade de um modo geral. Desta forma, o consumidor está muito mais exigente com aquilo que consome e compra, o que pesa sobre as empresas.
Adquirir práticas de consumo responsável, além de garantir um maior número de clientes e fidelizá-los, é uma forma de contribuir com o planeta, diminuindo os impactos negativos que temos gerado ao meio ambiente.
1) Fornecedor consciente
Na hora de atualizar a lista de fornecedores, pesquise empresas que desenvolvam práticas socioambientais conscientes. Um exemplo é praticar a reciclagem de garrafas PET.
A empresa ganha
Adquire produtos que irão retornar com práticas que contribuem para um planeta melhor;
Fortalece a sustentabilidade como mercado viável.
2) Necessidade
Na hora de fazer a compra do material que a empresa precisa, avalie se aquela compra é realmente necessária, se precisa daquele produto. Também vale verificar as especificações técnicas atendem sua real necessidade.
A empresa ganha
Economia para a empresa;
Geração de menos resíduos.
3) Substituição de eletrônicos
Antes de se desfazer de algum equipamento eletrônico dentro da empresa, verifique se não há alguma forma de realizar reparo no equipamento. Há também a possibilidade de doar o equipamento à alguma instituição, caso ele ainda esteja funcionando e você queira trocá-lo mesmo assim.
A empresa ganha
Economia de dinheiro;
Contribui para diminuir o impacto ambiental gerado pelos resíduos eletrônicos.
Saiba mais
Quer ajudar mais ainda a diminuir os impactos ao meio ambiente? Acesse o Centro Sebrae de Sustentabilidade.
 
Por Maikon Richardson
Especialista em Gestão de Pequenos Negócios
Clique aqui e Fale com um Especialista
 
 
/**
* RECOMMENDED CONFIGURATION VARIABLES: EDIT AND UNCOMMENT THE SECTION BELOW TO INSERT DYNAMIC VALUES FROM YOUR PLATFORM OR CMS.
* LEARN WHY DEFINING THESE VARIABLES IS IMPORTANT: https://disqus.com/admin/universalcode/#configuration-variables*/
/*
var disqus_config = function () {
this.page.url = PAGE_URL; // Replace PAGE_URL with your page's canonical URL variable
this.page.identifier = PAGE_IDENTIFIER; // Replace PAGE_IDENTIFIER with your page's unique identifier variable
};
*/
(function() { // DON'T EDIT BELOW THIS LINE
var d = document, s = d.createElement('script');
s.src = 'https://www-ap-sebrae-com-br.disqus.com/embed.js';
s.setAttribute('data-timestamp', +new Date());
(d.head || d.body).appendChild(s);
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Hoje em dia fatores como o aquecimento global e o consequente risco de extinção de reservas naturais de água, espécies de plantas e animais no planeta Terra, têm preocupado a sociedade de um modo geral. Desta forma, o consumidor está muito mais exigente com aquilo que consome e compra, o que pesa sobre as empresas.
Adquirir práticas de consumo responsável, além de garantir um maior número de clientes e fidelizá-los, é uma forma de contribuir com o planeta, diminuindo os impactos negativos que temos gerado ao meio ambiente.
1) Fornecedor consciente
Na hora de atualizar a lista de fornecedores, pesquise empresas que desenvolvam práticas socioambientais conscientes. Um exemplo é praticar a reciclagem de garrafas PET.
A empresa ganha
Adquire produtos que irão retornar com práticas que contribuem para um planeta melhor;
Fortalece a sustentabilidade como mercado viável.
2) Necessidade
Na hora de fazer a compra do material que a empresa precisa, avalie se aquela compra é realmente necessária, se precisa daquele produto. Também vale verificar as especificações técnicas atendem sua real necessidade.
A empresa ganha
Economia para a empresa;
Geração de menos resíduos.
3) Substituição de eletrônicos
Antes de se desfazer de algum equipamento eletrônico dentro da empresa, verifique se não há alguma forma de realizar reparo no equipamento. Há também a possibilidade de doar o equipamento à alguma instituição, caso ele ainda esteja funcionando e você queira trocá-lo mesmo assim.
A empresa ganha
Economia de dinheiro;
Contribui para diminuir o impacto ambiental gerado pelos resíduos eletrônicos.
Saiba mais
Quer ajudar mais ainda a diminuir os impactos ao meio ambiente? Acesse o Centro Sebrae de Sustentabilidade.
 
Por Maikon Richardson
Especialista em Gestão de Pequenos Negócios
Clique aqui e Fale com um Especialista
 
 
/**
* RECOMMENDED CONFIGURATION VARIABLES: EDIT AND UNCOMMENT THE SECTION BELOW TO INSERT DYNAMIC VALUES FROM YOUR PLATFORM OR CMS.
* LEARN WHY DEFINING THESE VARIABLES IS IMPORTANT: https://disqus.com/admin/universalcode/#configuration-variables*/
/*
var disqus_config = function () {
this.page.url = PAGE_URL; // Replace PAGE_URL with your page's canonical URL variable
this.page.identifier = PAGE_IDENTIFIER; // Replace PAGE_IDENTIFIER with your page's unique identifier variable
};
*/
(function() { // DON'T EDIT BELOW THIS LINE
var d = document, s = d.createElement('script');
s.src = 'https://www-ap-sebrae-com-br.disqus.com/embed.js';
s.setAttribute('data-timestamp', +new Date());
(d.head || d.body).appendChild(s);
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Empresa e sustentabilidade
Se preocupar com a sociedade já não é mais uma tarefa só para as grandes empresas. Se preocupar com o meio ambiente e a sociedade em geral é uma tarefa de todos, principalmente dos empreendedores.
Para as empresas acompanharem as tendências de uma boa gestão e alcançar a competitividade no mercado, é preciso investir em sustentabilidade nas corporações.
O Sebrae traz algumas dicas e práticas sustentáveis, para empresas que buscam o reconhecimento da sociedade como partes interessadas pelo assunto.Veja a seguir sugestões para uma gestão mais sustentável.
Faça um diagnóstico da sua empresa
Em primeiro lugar, a companhia deve:
Mapear as atividades que podem gerar impactos negativos ao meio ambiente;
Tratá-los de forma planejada.
 
Estabeleça metas para eliminar, minimizar ou compensar tais consequências.
O consumo não controlado de água;
Energia elétrica e combustível;
Descartes incorretos de sobras de produção, lâmpadas fluorescentes, lixo, embalagens e cartuchos de impressora entre outras coisas.
 
Ficar atento para o inesperado
É fundamental ficar pronto para eventuais acidentes ou situações de emergência na empresa. Adote um planejamento eficaz:
Realizar treinamentos de situações emergenciais.
Documente seus resultados, para saber qual o nível de preparação da sua empresa.
 
Tenha conhecimento da legislação ambiental
Para que a empresa trabalhe com ética, é preciso estar ciente da legislação ambiental, pegue todas informações necessárias no site do Ministério do Meio Ambiente.
Mantenha-se informado sobre as exigências legais aplicáveis aos seus:
Serviços;
Produtos;
Processos e;
Instalações.
Dessa forma ficará mais fácil sua empresa atuar no mercado e evitar eventuais sanções negativas no seu negócio.
Tenha iniciativa
Será fundamental você criar projetos de forma voluntária! Se quiser destacar sua empresa das concorrentes e construir uma imagem positiva perante o mercado e a sociedade.
Desenvolver parcerias para a implantar ou apoiar ações que contribuam para a solução de grandes problemas ambientais, como:
A minimização do consumo de recursos naturais;
O aquecimento global;
A reutilização de materiais;
A recuperação de ecossistemas;
A reciclagem e entre outros.
Conheça as “Chamadas de Projetos” que o Sebrae selecionou algumas propostas para apoiar projetos que estimulam o empreendedorismo e o desenvolvimento sustentável.
Por Maikon Richardson
Especialista em Gestão de Pequenos Negócios
Clique aqui e Fale com um Especialista
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Os NFTs (Tokens Não Fungíveis) estão revolucionando a maneira como pensamos sobre a propriedade digital e oportunidades de ganhar dinheiro na era digital.
Se você já se perguntou como pode capitalizar esse novo mercado em crescimento, este guia é para você. Vamos explorar em detalhes como ganhar dinheiro com NFTs, fornecendo insights, exemplos práticos e dados reais para orientar suas decisões.
1. O Que São NFTs e Por Que São Importantes
Os NFTs (Tokens Não Fungíveis) são ativos digitais únicos baseados em blockchain que representam a propriedade de um item ou obra de arte digital específica. A singularidade e a autenticidade dos NFTs são garantidas por meio da tecnologia blockchain, o que os torna valiosos. Essa singularidade permite que sejam usados em várias aplicações, como arte digital, música, vídeos, jogos e até mesmo tweets.
Os NFTs são importantes porque resolvem um problema antigo no mundo digital: a escassez. Antes dos NFTs, a cópia digital de qualquer arquivo poderia ser replicada infinitamente, tornando a propriedade digital incerta. Com os NFTs, é possível provar que você possui o original de um item digital, conferindo autenticidade e exclusividade. Isso tem implicações significativas para artistas, colecionadores e investidores.
A Singularidade dos NFTs
O que torna os NFTs verdadeiramente valiosos é a sua singularidade. Cada NFT é único e possui um código exclusivo na blockchain que o identifica como o original. Isso é diferente de criptomoedas como o Bitcoin, que são fungíveis e podem ser trocadas entre si.
NFTs na Cultura Pop
Os NFTs têm feito manchetes na cultura pop com vendas notáveis de arte digital, vídeos curtos virais e até mesmo tweets. Artistas, celebridades e músicos têm adotado NFTs como uma nova maneira de se conectar com os fãs e ganhar dinheiro com seu trabalho.
2. Criando NFTs Lucrativos
A criação de NFTs envolve transformar ativos digitais, como arte, música, vídeos, GIFs ou até mesmo textos, em tokens únicos e rastreáveis na blockchain. Para criar um NFT, siga estas etapas:
Como Transformar Arte em NFTs
Escolha uma Plataforma: Comece escolhendo uma plataforma de blockchain que suporte a criação de NFTs. Ethereum, Binance Smart Chain, Flow e outras oferecem essa funcionalidade.
Crie uma Carteira Criptografada: Para interagir com plataformas de NFT, você precisará de uma carteira criptografada que suporte a blockchain que você escolheu.
Carregue seu Ativo Digital: Faça upload de sua arte ou item digital na plataforma de criação de NFT. Certifique-se de seguir as diretrizes da plataforma quanto a formatos e tamanhos de arquivo.
Configure os Detalhes do NFT: Defina os detalhes do seu NFT, incluindo nome, descrição, royalties (porcentagem que você ganhará de vendas futuras) e características únicas, se aplicável.
Minta o NFT: O ativo é convertido em um NFT por meio do processo de "mintagem". Isso cria uma entrada única na blockchain que representa seu NFT.
Liste para Venda: Depois de criado, você pode listar seu NFT em mercados específicos para que os compradores em potencial possam encontrá-lo.
Escolhendo a Plataforma Certa
A escolha da plataforma certa é crucial ao criar NFTs. Ethereum é a plataforma mais popular, mas as taxas de transação podem ser altas. Plataformas como Binance Smart Chain oferecem taxas mais baixas, tornando-as acessíveis a artistas com orçamento limitado.
Exemplos de Sucesso
Artistas digitais como Beeple, que vendeu uma obra de arte digital por milhões de dólares, demonstraram o potencial lucrativo da criação de NFTs. Músicos como Kings of Leon lançaram álbuns como NFTs, combinando música e arte digital para criar um novo modelo de negócios.
3. Investindo em NFTs: Estratégias e Dicas
Investir em NFTs pode ser altamente lucrativo, mas também envolve riscos. Aqui estão algumas estratégias e dicas para investidores:
Compra e HODL
A estratégia "HODL" envolve comprar NFTs e mantê-los a longo prazo, na esperança de que seu valor aumente com o tempo. Essa abordagem é semelhante à compra de ações para investidores tradicionais.
Day Trading de NFTs
Day trading de NFTs envolve comprar e vender rapidamente com base na volatilidade do mercado. Isso pode ser arriscado, mas também pode ser lucrativo para traders experientes.
NFTs de Edição Limitada
NFTs de edição limitada costumam ser os mais valiosos, pois são raros e exclusivos. A raridade é um fator importante na determinação do valor de um NFT.
4. Mercados de NFTs: Onde Comprar, Vender e Negociar
Os mercados de NFTs são plataformas onde os usuários podem comprar, vender e negociar Tokens Não Fungíveis. Alguns dos principais mercados de NFTs incluem:
OpenSea
OpenSea é um dos maiores mercados de NFTs, oferecendo uma ampla variedade de ativos digitais, desde arte até itens de jogos.
Rarible
Rarible permite que os usuários criem e vendam seus próprios NFTs. Isso abre oportunidades adicionais para artistas e criadores.
SuperRare
SuperRare é especializado em arte digital e é conhecido por hospedar obras de arte exclusivas e valiosas.
NBA Top Shot
NBA Top Shot é voltado para colecionáveis de basquete e permite que os fãs comprem momentos de destaque da NBA como NFTs.
Como Avaliar o Valor de um NFT
Ao comprar NFTs, é essencial avaliar seu valor com base em vários fatores, incluindo demanda, raridade, autenticidade e histórico de vendas. Muitos mercados de NFTs fornecem ferramentas para ajudar os compradores a tomar decisões informadas.
Taxas e Comissões
Esteja ciente das taxas e comissões associadas à compra e venda de NFTs em diferentes mercados. Essas taxas podem variar significativamente e afetar seus lucros.
5. NFTs em Diferentes Indústrias
Os NFTs estão se tornando uma parte importante de várias indústrias, oferecendo oportunidades para artistas e criadores em diferentes campos:
NFTs na Música
Músicos estão vendendo álbuns, faixas e momentos exclusivos como NFTs. Isso permite que eles monetizem seu trabalho diretamente para os fãs e ganhem royalties contínuos.
NFTs nos Jogos
Jogos estão incorporando NFTs como itens colecionáveis e terras virtuais. Os jogadores podem comprar, vender e trocar esses ativos no jogo.
NFTs na Arte Digital
Artistas digitais estão lucrando com a venda de obras de arte digitais exclusivas como NFTs. Isso revolucionou a maneira como a arte digital é valorizada e comercializada.
6. O Futuro dos NFTs: Tendências Emergentes
O futuro dos NFTs é empolgante e cheio de potencial. Algumas tendências emergentes incluem:
Realidade Virtual e NFTs
A integração de NFTs com ambientes de realidade virtual está se tornando uma realidade. Isso permite que os usuários comprem, vendam e exibam seus NFTs em mundos virtuais.
Integração de NFTs em Redes Sociais
Redes sociais estão explorando a integração de NFTs, permitindo que os usuários criem, vendam e compartilhem NFTs diretamente em suas plataformas favoritas.
A Evolução dos Contratos Inteligentes
Os contratos inteligentes continuarão a evoluir, possibilitando novos recursos e funcionalidades para NFTs, como royalties automáticos e condições de venda personalizadas.
7. Dicas para Iniciantes
Se você é novo no mundo dos NFTs, aqui estão algumas dicas para começar:
Passos Iniciais para Investir em NFTs
Eduque-se: Comece pesquisando e aprendendo sobre NFTs.
Escolha uma Plataforma: Abra uma carteira criptografada e escolha uma plataforma de NFTs.
Comece com Pequenas Compras: Não mergulhe de cabeça. Comece com pequenas compras para se familiarizar com o processo.
Participe de Comunidades: Junte-se a comunidades e fóruns para obter insights valiosos de outros entusiastas de NFTs.
Esteja Ciente dos Riscos: Como qualquer investimento, os NFTs têm riscos. Nunca invista mais do que pode perder.
Educação Contínua
O mundo dos NFTs está em constante evolução. Mantenha-se atualizado com as últimas tendências e notícias para tomar decisões informadas.
Riscos e Precauções
Lembre-se de que o mercado de NFTs pode ser volátil, e os preços podem flutuar rapidamente. Esteja preparado para os altos e baixos e nunca invista mais do que está disposto a perder.
Conclusão
Os NFTs estão mudando a paisagem digital, oferecendo novas formas de ganhar dinheiro e interagir com ativos digitais. Seja você um artista, colecionador ou investidor, os NFTs oferecem oportunidades emocionantes. No entanto, é essencial educar-se, entender as estratégias de investimento e estar ciente dos riscos. O futuro digital está aqui, e os NFTs desempenham um papel fundamental nessa revolução. Esteja pronto para explorar e aproveitar as oportunidades lucrativas que eles oferecem.
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Nossas vidas estão cada vez mais movimentadas, e o tempo parece um recurso escasso.
No entanto, nossa sede por conhecimento, entretenimento e histórias fascinantes continua insaciável. É aí que entram os podcasts, uma forma de comunicação digital que está transformando a maneira como consumimos conteúdo. Neste artigo, mergulharemos fundo no emocionante mundo dos podcasts, explorando sua história, impacto atual e como você pode aproveitar ao máximo essa mídia.
O que São Podcasts?
História e Conceito Básico Os podcasts têm suas raízes na década de 2000, quando a internet permitiu a distribuição de arquivos de áudio sob demanda.
O termo "podcast" é uma fusão de "iPod" e "broadcast", e embora tenha começado com o iPod da Apple, rapidamente se expandiu para outras plataformas.
Como os Podcasts Diferem da Rádio Tradicional A principal diferença é a flexibilidade. Enquanto a rádio é ao vivo e tem uma programação rígida, os podcasts são pré-gravados e podem ser ouvidos quando e onde você quiser. Isso significa que você pode mergulhar em uma variedade incrível de tópicos, desde educação até entretenimento, no seu próprio ritmo.
Ouvindo Podcasts: Uma Janela para o Mundo
Como Encontrar e Ouvir Podcasts Encontrar podcasts é fácil. Plataformas como Apple Podcasts, Spotify e Google Podcasts oferecem uma ampla seleção. Você pode pesquisar por tópicos de interesse, assinar seus programas favoritos e baixar episódios para ouvir offline.
Benefícios da Audição Regular A audição de podcasts pode enriquecer sua vida de várias maneiras. Você pode aprender com especialistas, acompanhar notícias, melhorar habilidades linguísticas e até mesmo encontrar inspiração para novos empreendimentos.
Criando Podcasts: Do Conceito à Realidade
Equipamento e Software Necessário Para criar seu próprio podcast, você precisará de um microfone de qualidade, software de edição de áudio e um lugar tranquilo para gravar. No entanto, não é necessário um orçamento exorbitante - muitos podcasters de sucesso começaram com equipamentos simples.
Dicas para uma Produção de Sucesso Planejamento, roteiro sólido e edição cuidadosa são as chaves para um podcast de sucesso. Além disso, construir uma audiência leal requer consistência e interação com seus ouvintes.
Os Melhores Podcasts para Cada Interesse
Podcasts Educacionais Se você está procurando aprender algo novo, há uma infinidade de podcasts educacionais disponíveis. De ciência a história, você encontrará um podcast para quase qualquer tópico.
Entretenimento e Comédia Rir é o melhor remédio, e os podcasts de comédia garantem uma dose regular de humor. Eles muitas vezes exploram temas profundos com uma pitada de diversão.
Negócios e Empreendedorismo Para empreendedores e profissionais, há uma riqueza de podcasts que oferecem insights sobre negócios, liderança e inovação.
O Impacto dos Podcasts na Aprendizagem
Casos de Estudo Sobre Aprendizado por Podcasts Instituições educacionais estão começando a reconhecer o valor dos podcasts como ferramentas de ensino. Casos de estudo mostram como os podcasts estão revolucionando a aprendizagem.
Como os Educadores Estão Usando Podcasts Professores estão usando podcasts para tornar o aprendizado mais envolvente. Eles criam conteúdo personalizado que os alunos podem acessar em seu próprio tempo.
Monetização de Podcasts: Transformando Paixão em Lucro
Modelos de Monetização Você pode ganhar dinheiro com podcasts de várias maneiras, como publicidade, patrocínios, crowdfunding ou venda de produtos relacionados.
Exemplos de Sucesso Muitos podcasters alcançaram o sucesso financeiro. Alguns se tornaram empreendedores de mídia em tempo integral, enquanto outros usam o podcast como uma extensão de seus negócios.
Narrativa em Podcasts: Contando Histórias que Cativam
A Arte da Narração em Áudio Narradores habilidosos podem criar uma experiência única para os ouvintes. A maneira como uma história é contada é tão importante quanto o conteúdo em si.
Exemplos de Narradores de Destaque Alguns podcasters são conhecidos por suas habilidades de narração, atraindo uma base de fãs dedicada. Eles provam que a voz é uma ferramenta poderosa na comunicação.
História dos Podcasts: Da Niche à Mídia Dominante
Crescimento e Evolução dos Podcasts Os podcasts evoluíram de uma comunidade de nicho para uma indústria multimilionária. A diversidade de conteúdo e a acessibilidade são impulsionadoras desse crescimento.
Marcos Importantes na História dos Podcasts Eventos como o lançamento do Serial, um podcast de investigação criminal, marcaram momentos cruciais na história dos podcasts.
Dicas para Iniciantes em Podcasting
Passos Iniciais para Criar Seu Próprio Podcast Se você deseja iniciar seu próprio podcast, fornecemos um guia passo a passo para ajudá-lo a começar, desde a escolha de um tópico até a publicação.
Recursos e Comunidades Úteis Há uma comunidade de podcasters ávidos prontos para oferecer suporte e orientação. Além disso, compartilhamos recursos valiosos para iniciantes.
Conclusão e Próximos Passos
Nossa jornada pelo mundo dos podcasts chegou ao fim, mas sua jornada pessoal está apenas começando. Recapitulamos os principais pontos, desde a história até os benefícios, e agora é hora de você entrar nesse emocionante mundo do áudio digital. Comece a ouvir, aprenda com os melhores, ouça histórias inspiradoras e, quem sabe, talvez crie seu próprio podcast para compartilhar com o mundo. Os podcasts têm o poder de enriquecer nossas vidas de maneiras imprevisíveis e surpreendentes - tudo o que você precisa fazer é dar o primeiro passo e apertar o play.
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O cenário digital nunca para de evoluir. E em meio a esse turbilhão de transformações, o Marketing de Afiliados emerge como uma estrela em ascensão.
Você, profissional de marketing ou ávido empreendedor digital, precisa prestar atenção a essa revolução.
É hora de vislumbrar o futuro do marketing de afiliados em 2023, abraçar as inovações e conquistar sua fatia desse bolo lucrativo.
O que é Marketing de Afiliados
O coração pulsante do marketing de afiliados reside na simplicidade engenhosa de sua concepção.
Imagine uma parceria onde você, o afiliado, promove produtos ou serviços de outras empresas. Seus esforços geram vendas ou leads, e você recebe uma comissão por cada conversão.
Sem estoque para gerenciar, sem suporte ao cliente, apenas pura promoção e lucro. É isso que faz o marketing de afiliados brilhar.
Escolhendo os Melhores Programas de Afiliados
No vasto oceano de programas de afiliados, a escolha é fundamental. É como garimpar uma pepita de ouro. Pesquisa é o nome do jogo. Fuja dos programas que prometem riquezas rápidas e escolha parceiros que têm um histórico sólido de pagamento e suporte a afiliados. Explore nichos específicos, onde a concorrência é menor, mas o potencial de lucro é alto.
Estratégias de Marketing de Afiliados de Sucesso
SEO, marketing de conteúdo e email marketing - essas são as armas de um afiliado de sucesso. A otimização para mecanismos de busca (SEO) garante que sua presença online brilhe como um farol para seus clientes em potencial. O marketing de conteúdo, através de blogs e artigos, constrói confiança e autoridade. E o email marketing mantém seus leads aquecidos e prontos para converter.
Ganhando Dinheiro com Marketing de Afiliados: Exemplos Práticos
Os exemplos falam mais alto do que as palavras. Veja como Joana, afiliada de produtos digitais, transformou seu blog de beleza em uma máquina de vendas online. Ou como André, especializado em afiliação de produtos físicos, construiu uma renda passiva com seu canal no YouTube. São histórias reais de sucesso, provando que o marketing de afiliados é uma estrada pavimentada com oportunidades.
Tendências de Marketing de Afiliados em 2023
O marketing de afiliados não é estático, e 2023 traz consigo tendências inovadoras. Vídeo marketing e influenciadores estão em alta, com consumidores cada vez mais atraídos por conteúdo em vídeo autêntico. Nichos emergentes, como tecnologia verde e bem-estar, abrem portas para afiliados astutos. Fique à frente da curva e adote essas tendências antes que se tornem padrão.
Mensurando e Aperfeiçoando seu Desempenho
Medir é melhorar. Compreender as métricas-chave é essencial para otimizar seus esforços. Saiba o que funciona e o que não funciona. Aperfeiçoe constantemente suas táticas e estratégias com base nos dados reais. O sucesso no marketing de afiliados está nas mãos dos que se adaptam e evoluem.
Desafios e Mitos Comuns sobre Marketing de Afiliados
Nenhum caminho é sem obstáculos. Supere os desafios com determinação. E, oh, os mitos que envolvem o marketing de afiliados! Desmistificamos essas crenças errôneas para que você possa navegar com clareza e confiança. Este é um terreno fértil, mas você precisa separar a verdade do mito.
Legalidade e Ética no Marketing de Afiliados
Integridade é a pedra angular do marketing de afiliados. Práticas éticas são obrigatórias. Explore as questões legais importantes para manter-se do lado certo da lei. Não se deixe levar por atalhos questionáveis. Lembre-se, o sucesso sustentável vem da construção de uma reputação sólida.
Dicas para Iniciantes no Marketing de Afiliados
Se você está começando, é natural se sentir um pouco perdido. Mas não tema, pois fornecemos um roteiro claro para os primeiros passos. Descubra os segredos que os afiliados experientes desejam que você conheça. Além disso, oferecemos uma lista de recursos úteis para ajudá-lo a se destacar desde o início.
Conclusão e Próximos Passos
Chegamos ao ponto culminante. Resumimos os principais pontos, destacando as oportunidades e desafios do marketing de afiliados em 2023. Agora é a hora de você dar o próximo passo. Inicie sua jornada de marketing de afiliados com confiança e determinação. O futuro está à sua espera, e as recompensas podem ser extraordinárias. É hora de conquistar sua fatia do bolo lucrativo do marketing de afiliados em 2023. O sucesso está ao seu alcance. Vá em frente, afiliado ousado, e faça sua marca no cenário digital em constante evolução.
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Na era atual, os negócios tradicionais estão se tornando rapidamente obsoletos, dando lugar a modelos mais ágeis e inovadores - os negócios digitais.
A transformação digital é o caminho para o futuro, impulsionando empreendimentos por meio de tecnologia, criatividade e estratégias inteligentes.
Se você deseja se destacar nesse cenário em constante evolução, é fundamental compreender a essência dos negócios digitais.
Neste artigo, mergulharemos profundamente nesse emocionante universo, apresentando dados reais, estudos de casos e estratégias convincentes que o guiarão rumo ao sucesso.
Prepare-se para uma jornada que revolucionará a maneira como você vê e conduz os negócios.
O Poder da Transformação Digital
A transformação digital tornou-se imperativa no século 21. Não se trata apenas de adotar tecnologias, mas sim de redefinir completamente a maneira como os negócios são conduzidos.
Dados reais demonstram que as empresas que abraçaram essa revolução colheram inúmeros benefícios, incluindo um aumento significativo na eficiência operacional, na satisfação do cliente e na lucratividade.
Vamos explorar como essa transformação está acontecendo e por que você não pode mais ignorá-la.
A Revolução da Transformação Digital
A transformação digital é muito mais do que uma simples atualização tecnológica.
É uma mudança profunda na mentalidade e na cultura organizacional, impulsionada pela tecnologia. De acordo com dados do mercado, empresas que lideram a transformação digital têm 50% mais chances de aumentar sua participação de mercado.
Benefícios da Transformação Digital
Os números não mentem. Dados reais mostram que a transformação digital leva a um aumento médio de 25% na eficiência operacional e a um aumento de 10% na receita anual.
Além disso, melhora a experiência do cliente, levando a uma fidelidade 30% maior.
Exemplos de Empresas que Abraçaram a Transformação Digital
Olhando para empresas como Amazon, Uber, Nubank e Netflix, podemos ver como a transformação digital as transformou em líderes de mercado.
Suas estratégias, baseadas em dados reais e inovação constante, mostram como o sucesso pode ser alcançado na era digital.
Estratégias de Negócios Digitais: Do Marketing à Inovação
Negócios digitais não se tratam apenas de adotar novas tecnologias, mas de implementar estratégias inteligentes que conquistem o mercado digital.
Vamos explorar estratégias inovadoras que estão moldando o cenário empresarial atual.
Marketing Digital Eficiente
O marketing digital é a espinha dorsal dos negócios digitais. A otimização de mecanismos de pesquisa (SEO) é uma estratégia fundamental, com dados reais mostrando que 75% dos usuários nunca passam da primeira página de resultados de pesquisa.
Inovação Tecnológica como Diferencial
A inovação é a chave para se destacar. Estudos de caso reais, como o da Tesla, revelam como a tecnologia disruptiva pode transformar uma indústria inteira.
A Tesla não apenas criou carros elétricos, mas também redesenhou a experiência do cliente e a infraestrutura de carregamento.
Estudos de Caso Inspiradores
Exemplos inspiradores de empresas que adotaram estratégias de negócios digitais, como Airbnb e Spotify, mostram como a disrupção pode levar ao sucesso.
Eles não apenas satisfizeram as necessidades dos consumidores, mas também as anteciparam.
Personalização e Impacto da IA
A personalização é a chave para conquistar clientes digitais. Dados reais demonstram como a inteligência artificial (IA) está impulsionando essa personalização de massa.
A Importância da Personalização
Dados mostram que 80% dos consumidores estão mais propensos a fazer negócios com uma empresa que oferece experiências personalizadas.
A personalização não se limita a produtos, mas também se estende a conteúdo e comunicação.
Como a Inteligência Artificial Está Revolucionando a Personalização
Com o uso de algoritmos de aprendizado de máquina, a IA é capaz de analisar grandes volumes de dados em tempo real e ajustar as interações com os clientes de acordo.
Estudos de caso, como o da Netflix, revelam como a IA está mudando a forma como consumimos conteúdo.
Exemplos de Personalização Bem-Sucedida
Casos de sucesso, como o da Amazon, que usa recomendações personalizadas com base no histórico de compras, demonstram como a personalização gera maiores taxas de conversão e satisfação do cliente.
E-commerce e SEO: Dominando o Mundo Online
O comércio eletrônico é um dos setores de crescimento mais rápido no mundo dos negócios digitais.
Vamos explorar estratégias essenciais para se destacar nesse mercado altamente competitivo.
O Crescimento Exponencial do E-commerce
Dados reais mostram que as vendas globais de e-commerce devem atingir US$ 4,9 trilhões em 2021. O comércio eletrônico não é mais uma opção, mas uma necessidade.
Estratégias de SEO para Se Destacar
Estar visível nos motores de busca é fundamental para o sucesso do comércio eletrônico. Estratégias de SEO, como pesquisa de palavras-chave, otimização de conteúdo e construção de links, são essenciais. Estudos de caso de empresas que dominaram o SEO, como a Amazon, servem como inspiração.
Casos de Sucesso no Comércio Eletrônico
Exemplos de empresas como a Alibaba, que cresceram exponencialmente no comércio eletrônico, demonstram como a inovação e a expansão internacional podem impulsionar o sucesso.
Segurança Cibernética: Protegendo Seus Ativos Digitais
A segurança cibernética é uma preocupação central para os negócios digitais. Dados reais destacam os riscos e estratégias para proteger dados e reputação.
Os Riscos Cibernéticos
Dados mostram que em 2020 houve um aumento de 600% nos ataques de phishing relacionados à COVID-19. Os negócios digitais são alvos constantes de ameaças cibernéticas.
Estratégias de Segurança
Estratégias como autenticação de dois fatores (2FA), treinamento de conscientização de segurança e monitoramento contínuo são vitais para proteger seus ativos digitais. A conformidade com regulamentações, como a GDPR, é um requisito essencial.
Economia da Assinatura e Crescimento Exponencial
A economia da assinatura está redefinindo a forma como os negócios funcionam. Vamos explorar como esse modelo de negócios está ganhando força e como implementá-lo com sucesso.
Modelos de Assinatura de Sucesso
Casos como o da Netflix, que conquistou milhões de assinantes em todo o mundo, demonstram o poder da economia da assinatura. A previsibilidade de receita e a fidelidade do cliente são apenas alguns dos benefícios.
Estratégias para Crescimento Exponencial
Para adotar esse modelo, é preciso criar um valor contínuo para os clientes. Estudos de caso de empresas que escalaram rapidamente, como o Spotify, revelam estratégias eficazes.
Casos Emblemáticos
Empresas como Adobe e Microsoft mudaram para modelos de assinatura com sucesso, o que levou a um aumento significativo na receita e no envolvimento do cliente.
Inovação Contínua e Resiliência Empresarial
Negócios digitais devem ser ágeis e adaptáveis. Vamos explorar como a cultura de inovação e a resiliência empresarial são fundamentais.
Cultivando uma Cultura de Inovação
Dados mostram que 84% dos executivos consideram a inovação crucial para o sucesso. Empresas como Google e Apple são conhecidas por suas culturas de inovação.
Como Enfrentar Desafios Digitais
Estudos de caso de empresas que enfrentaram desafios inesperados, como a pandemia de COVID-19, e se adaptaram com sucesso, revelam como a resiliência é vital.
Adaptabilidade como Vantagem Competitiva
Empresas como Amazon e Microsoft são exemplos de como a adaptabilidade constante permite que elas permaneçam na vanguarda da inovação.
Sustentabilidade e Impacto Social
A responsabilidade social e a sustentabilidade são cada vez mais importantes para os negócios digitais. Vamos explorar como se tornar uma empresa socialmente responsável.
Negócios Sustentáveis
Dados mostram que 55% dos consumidores estão dispostos a pagar mais por produtos de empresas comprometidas com práticas sustentáveis. Empresas como Patagonia são líderes nessa área.
Impacto Social Positivo
Exemplos de empresas como a TOMS, que doam um par de sapatos para cada par vendido, mostram como os negócios podem fazer o bem enquanto prosperam.
Exemplos de Empresas Socialmente Responsáveis
Corporações como Unilever e Danone estão adotando práticas sustentáveis e tendo um impacto positivo na sociedade.
Capital Humano e Expansão Global
Nada disso seria possível sem as pessoas certas. Vamos explorar a importância do talento digital e como expandir para mercados internacionais.
A Importância do Talento Digital
Dados mostram que 90% dos líderes empresariais enfrentam uma escassez de habilidades digitais em suas organizações. Cultivar talento digital é essencial.
Expandindo para Mercados Internacionais
Estudos de caso de empresas que expandiram com sucesso para mercados internacionais, como a Airbnb, revelam estratégias eficazes.
Estratégias de Entrada de Sucesso
Empresas como Coca-Cola e McDonald's adaptaram suas estratégias para atender a mercados locais, conquistando sucesso global.
O Futuro dos Negócios Digitais: Tendências e Previsões
O mundo dos negócios digitais está sempre evoluindo. Vamos dar uma olhada nas tendências emergentes que estão moldando o futuro.
Tendências Emergentes
Tendências como a realidade virtual, a computação quântica e a Internet das Coisas (IoT) estão mudando a forma como fazemos negócios. Dados mostram que a IoT, por exemplo, deve crescer para 35 bilhões de dispositivos até 2021.
Preparando-se para o Desconhecido
O futuro é incerto, mas os negócios digitais devem estar preparados para se adaptar rapidamente. Estudos de caso de empresas que se reinventaram, como a IBM, ilustram a importância da adaptabilidade.
Oportunidades Emocionantes
À medida que a tecnologia continua a avançar, oportunidades emocionantes aguardam os pioneiros dos negócios digitais. As empresas que abraçam a mudança têm a chance de liderar e moldar o futuro.
A revolução digital está apenas começando, e você tem a oportunidade de se tornar um líder nesse mundo repleto de possibilidades.
O futuro dos negócios está nas suas mãos. A transformação digital é o presente e o futuro, e é hora de abraçá-la para garantir o sucesso contínuo de seus empreendimentos.
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No universo digital em constante evolução, a venda de infoprodutos emergiu como uma oportunidade empolgante e lucrativa.
Imagine criar um produto digital que não apenas compartilha seu conhecimento, paixão ou habilidade, mas também gera renda enquanto você dorme.
Exploraremos estratégias e táticas que o ajudarão a criar e vender infoprodutos de sucesso que realmente funcionam.
O que são Infoprodutos
Você já se deparou com empreendedores oferecendo ou distribuindo materiais ricos em conteúdo na internet?
Se sim, você estava diante dos infoprodutos.
Esses são conteúdos entregues em diversos formatos, sejam pagos ou gratuitos, projetados para educar, entreter ou resolver problemas.
Alguns exemplos de infoprodutos incluem eBooks, audiobooks, podcasts, videoaulas, cursos online e muitos outros formatos.
A identificação de infoprodutos é cada vez mais comum, e você pode encontrá-los em diversos nichos e plataformas.
A versatilidade dos infoprodutos permite que eles atendam a uma ampla variedade de objetivos, desde a transmissão de conhecimento até a oferta de soluções práticas para os desafios do dia a dia de seu público-alvo.
Isso significa que empreendedores de todos os setores podem adotar essa estratégia de conteúdo digital.
Vantagens dos Infoprodutos
Agora, vamos explorar as vantagens convincentes que tornam os infoprodutos uma escolha atraente para empreendedores:
1. Baixo Custo
A criação de infoprodutos pode ser realizada com relativa facilidade e custos acessíveis.
Por exemplo, a elaboração de um eBook com receitas vegetarianas simples pode ser feita por um vendedor de ingredientes vegetarianos, com custos limitados de diagramação.
Além disso, não há despesas de envio, apenas as de hospedagem online.
Os conhecimentos e experiências do empreendedor podem ser aproveitados na criação desses conteúdos valiosos.
2. Escalabilidade Ilimitada
Os infoprodutos podem ser distribuídos em massa, sem limitações físicas ou de estoque.
Isso significa que as oportunidades de vendas são praticamente ilimitadas. Você não precisa se preocupar com a escassez de produtos físicos nem com cópias esgotadas.
3. Crescimento de Público
À medida que as vendas aumentam, o número de clientes também cresce. A internet oferece um alcance global, permitindo que você alcance um público vasto.
Plataformas de mídia social podem tornar seu infoproduto visível na busca e facilitar o compartilhamento com amigos, incluindo links para compras ou downloads.
Os infoprodutos proporcionam oportunidades excepcionais para empreendedores estabelecerem conexões significativas com seu público e oferecerem conteúdo de alta qualidade.
No entanto, a chave para o sucesso reside na criação planejada e estratégica desses produtos digitais.
Estratégias Eficazes para Vender Infoprodutos
Funil de Vendas: Convertendo Interesse em Compras
Um funil de vendas eficaz é o alicerce de um negócio de infoprodutos bem-sucedido.
Começa com a atração de clientes em potencial por meio de conteúdo relevante e de alta qualidade.
À medida que os guiamos pelo funil, aplicamos estratégias persuasivas para transformá-los de espectadores em compradores ávidos.
Copywriting Persuasivo: Transformando Palavras em Conversões
O copywriting persuasivo é a arte de escolher as palavras certas para convencer seus visitantes a agir.
É onde você pinta um quadro vívido dos benefícios que seu infoproduto oferece.
É onde você aborda as dores de seus clientes e oferece soluções com seu infoproduto como resposta.
No entanto, é crucial manter um equilíbrio delicado entre persuasão e autenticidade, já que os clientes de hoje buscam autenticidade em suas interações.
Estratégias de Precificação: Encontrando o Valor Ideal
Definir o preço certo para seu infoproduto é uma ciência e uma arte. Envolve considerar fatores como concorrência, custos de produção e, principalmente, o valor percebido pelo cliente.
Marketing de Infoprodutos: Do Planejamento à Execução
Pesquisa de Mercado: O Alicerce do Sucesso
Antes de mergulharmos na criação de seu infoproduto, é imperativo realizar uma pesquisa de mercado abrangente.
Esta etapa fundamental permitirá que você compreenda as necessidades, desejos e dores de seu público-alvo.
É como sintonizar-se na mente de seus clientes em potencial, desvendando o que os motiva e direciona.
A pesquisa de mercado é uma bússola que ilumina o caminho, fornecendo insights sobre tendências, concorrência e nichos ainda não explorados.
Desenvolvimento do Produto: Transformando Ideias em Realidade Digital
Equipado com conhecimentos valiosos da pesquisa de mercado, você estará pronto para criar seu infoproduto. Isso engloba a escolha do nicho correto, o design atrativo e a produção de conteúdo que ressoa com seu público.
Imagine criar um curso online não apenas informativo, mas também envolvente, proporcionando aos seus clientes uma experiência de valor.
Promoção e Divulgação: Levando Seu Infoproduto ao Mundo
Agora que seu infoproduto está pronto, é hora de divulgá-lo para o mundo. Vamos explorar táticas de marketing digital que incluem estratégias de mídia social, construção de listas de email e automação de marketing para alcançar seu público com eficácia.
Lembre-se de que a promoção não se trata apenas de vender, mas de contar uma história cativante que ressoa com seus potenciais compradores.
Criando Infoprodutos de Sucesso
Escolha do Nicho: Encontrando Seu Espaço Único
O sucesso começa com a escolha do nicho certo. Aprenda como identificar oportunidades lucrativas que se alinhem com sua paixão e experiência.
Escolher o nicho adequado é como descobrir um tesouro escondido, onde você pode se destacar e fazer a diferença na vida de seus clientes.
Design e Produção de Conteúdo: A Estética que Impressiona
Seu infoproduto precisa ser visualmente atraente e repleto de conteúdo valioso. Discutiremos como criar uma experiência impactante para seus clientes, desde capas de eBook cativantes até vídeos bem produzidos.
Lembre-se de que a primeira impressão é crucial, e o design desempenha um papel vital nisso.
Qualidade e Valor Percebido: Construindo Confiança Duradoura
A chave para o sucesso contínuo é oferecer qualidade incontestável e criar um valor percebido que supere as expectativas dos compradores. Mantenha-se consistente em fornecer valor genuíno.
A qualidade não só atrai compradores, mas também os mantém fiéis e os transforma em defensores de sua marca.
O Papel das Redes Sociais e do Email Marketing na Venda de Infoprodutos
Estratégias de Mídia Social: Construindo Comunidades Engajadas
As redes sociais podem ser um terreno fértil para vendedores de infoprodutos. Vamos explorar estratégias para criar e manter uma presença significativa nas redes sociais, onde você pode se conectar com seus seguidores, compartilhar conteúdo valioso e construir uma comunidade engajada.
Construção de Lista de Email: A Chave para Relacionamentos Duradouros
Sua lista de email é seu ativo mais valioso. Descubra como construir, nutrir e aproveitar esse recurso para impulsionar suas vendas. O email marketing permite que você mantenha um relacionamento próximo com seus clientes, entregando conteúdo relevante diretamente em suas caixas de entrada.
Automação de Marketing: Trabalhando de Maneira Inteligente
A automação de marketing pode economizar tempo e aumentar as conversões. Vamos desvendar os segredos da automação eficaz, permitindo que você personalize mensagens e direcione seus clientes com base em seu comportamento.
 
Conclusão
Prepare-se para embarcar no emocionante mundo dos infoprodutos e aprenda como transformar suas ideias em lucros tangíveis.
Este guia prático é sua chave para maximizar seus ganhos e alcançar o sucesso no mercado de infoprodutos. Avance com confiança e inicie sua jornada rumo ao sucesso hoje mesmo.
O sucesso está ao seu alcance!
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Se você está buscando independência profissional, flexibilidade de horários e a oportunidade de trabalhar em projetos que realmente lhe interessam, o trabalho como freelancer pode ser a escolha certa para você.
Neste guia abrangente, vamos explorar tudo o que você precisa saber para ter sucesso como freelancer, desde o básico até estratégias avançadas.
 
O Mundo do Freelancer em Crescimento
O que é Freelancer
Antes de mergulharmos fundo nas estratégias e dicas, é importante entender o que exatamente significa ser um freelancer.
Em essência, um freelancer é um profissional independente que oferece seus serviços de forma autônoma, muitas vezes trabalhando para vários clientes em projetos variados.
Isso proporciona uma flexibilidade notável em comparação com trabalhos tradicionais, onde você pode escolher os projetos que deseja assumir e os horários de trabalho que melhor se adequam à sua vida.
 
Tendências Atuais
As tendências atuais mostram um aumento significativo na demanda por freelancers em diversas áreas, desde redação e design gráfico até desenvolvimento web e marketing digital.
Empresas estão cada vez mais reconhecendo os benefícios de contratar freelancers para projetos específicos, economizando recursos e obtendo acesso a especialistas em demanda.
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Procurando ideias de negócios?
Temos mais de 300 opções para te ajudar a tirar os planos do papel e começar a empreender.


Confira agora








Deixou a gestão financeira de lado? Saiba como sair do sufoco e colocar a casa em ordem



Para aprender
Para aprofundar











MEI: como organizar as finanças do negócio em tempos de coronavírus
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MEI: Como organizar as finanças do negócio em tempos de coronavírus
A gestão financeira é, sem dúvida, um dos principais fatores que determinam o sucesso de um negócio. E essa tarefa só pode ser bem feita com um controle rigoroso do dinheiro que circula na empresa, tanto as receitas diárias de vendas de produtos ou serviços, quanto as contas a pagar (água, luz, telefone, salário, fornecedores, impostos, etc).  Mas como quem éMicroempreendedor Individual (MEI), que na maioria das vezes trabalha sozinho, pode conciliar a tarefa de cuidar bem das finanças do seu negócio em meio às obrigações do dia a dia? Felizmente, existem ferramentas que te ajudam a realizar a gestão financeira de forma prática, garantindo o melhor controle do dinheiro e mais segurança para tomar decisões.Antes de apresentar essas ferramentas, é importante lembrar que o primeiro passo para uma boa gestão financeira é a organização. Isso mesmo: você precisa ter os números de sua empresa registrados, anotando todo o dinheiro que entra e sai do caixa. É justamente aí que começa o planejamento financeiro do negócio. Como organizar as finanças do meu negócioA palavra de ordem aqui é:controle! Comece com o lançamento exato de todas as suas despesas, receitas, estoques e caixa no seu sistema informatizado de gestão. Se a sua empresa não dispõe de um sistema, não tem problema: anote todas as suas vendas, separe suas contas em pastasou use planilhas, o importante é registrar.Separe e anote também despesas fixas como água, luz, telefone, aluguel, entre outras, além do valor das suas retiradas mensais. Essa fase de organização engloba também separar as contas pessoais das contas da empresa. Só assim você conseguirá medir o que de fato sua empresa está gerando de custos e o quanto cada um, incluindo suas retiradas, representam na receita total.Controles financeirosQuanto vendi este mês? Quanto preciso comprar de produtos para repor o meu estoque? Quanto minha empresa está lucrando? Quanto vai sobrar no meu caixa no final do mês? Estas são algumas perguntas que o microempreendedor faz no seu dia a dia. Se, ao analisar os números do negócio, você perceber que suas receitas não estão cobrindo suas despesas, é hora de pensar em ações a serem tomadas. Preciso de outra estratégia de venda? Tenho que reduzir meu custo fixo? Estou separando minhas contas pessoais e as da minha empresa? Para onde está indo o dinheiro do meu negócio?Só quem faz um controle financeiro bem feito tem como saber se está tendo lucro ou prejuízo no negócio. E lembre-se: quem não tem controle do pouco não terá do muito. E se você quer que sua empresa cresça, cuide de controlar suas finanças.Existem várias ferramentas e processos que você pode lançar mão para fazer a gestão financeira do negócio.  São os chamados controles financeiros. Para quem é MEI, os controles mais recomendados são:Controle diário de caixa e bancosEssa ferramenta ajuda você a monitorar as entradas e saídas de dinheiro da empresa e a controlar os períodos em que esse fluxo acontece. Esse controle ajuda a evitar problemas comuns como, por exemplo, não ter dinheiro em caixa na hora de fazer algum pagamento.Já o controle bancário é o registro de todas as entradas e saídas de valores na conta bancária da empresa, permitindo o controle atualizado do seu saldo.Controle de contas a receberPossibilita que você identifique:
Montante dos valores a receber;
Clientes com atrasos nos pagamentos;
Como programar suas cobranças.
Controle de contas a pagarPermite que você fique permanentemente informado sobre:
Contas vencidas e a vencer;
Como estabelecer prioridades de pagamento;
Montante dos valores a pagar.
Fique atento! É por meio destes dois controles que você poderá perceber se está havendo um desencontro entre o prazo de pagamento dos fornecedores com os recebimentos dos clientes.Controle de estoqueO estoque tem um papel importante para o sucesso do negócio, ainda mais em época de crise. Nesse momento de retração econômica, é preciso estar atento às mercadorias, para descobrir se haverá uma queda no giro do estoque e qual será o comportamento de compra dos clientes, para adaptar a empresa aos novos hábitos de compras das pessoas.Uma boa gestão de estoque passa por equilibrar compras, armazenagem e entregas, controlando as entradas e o consumo de materiais, movimentando o ciclo da mercadoria.Fluxo de caixaO fluxo de caixa é uma espécie de controle central das finanças de um negócio e principal instrumento na tomada de decisão. Esta ferramenta tem a finalidade de apurar o saldo disponível em seu negócio, para que haja sempre capital de giro na empresa.Ao elaborar um fluxo de caixa, você terá uma visão de futuro próximo, ou seja, uma ideia de como a situação financeira estará nos próximos dias, semanas ou meses.Em um fluxo de caixa devem estar registrados todos os recebimentos e todos os pagamentos previstos para o dia, a semana e até para o mês, caso essas compras e pagamentos sejam parcelados. Por ser um controle de longo prazo, o ideal é que você utilize pelo menos uma planilha, de onde será possível extrair relatórios que te ajudem na tomada de decisão.
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MEI: como obter crédito para seu negócio em tempo de coronavírus?
Diversos setores estão sentindo os impactos negativos da pandemia do coronavírus. As pessoas não deixaram de comprar, mas estão priorizando produtos de primeira necessidade como alimentos, itens de higiene e limpeza. Com as mudanças de comportamento do consumidor, muitos segmentos viram seu faturamento cair drasticamente. E aí surge a dúvida: crédito é a melhor solução para o meu negócio?A resposta para esta pergunta deve levar em conta diversos fatores. Isso porque pegar dinheiro emprestado sem planejamento significa contrair uma dívida que pode complicar ainda mais a saúde financeira do negócio. Ao contrário, quando o crédito é bem aplicado, seja para dar fôlego financeiro à empresa ou para um investimento com retorno calculado, aí sim, estamos falando de um recurso extra que deve ser considerado.Lembre-se sempre que crédito não é remédio para uma má gestão financeira do negócio. Empréstimo é para ampliar o seu empreendimento, pensar em crescer, contratar ou aproveitar uma oportunidade de negócio. Entretanto, por conta deste período atípico que o Brasil e o mundo atravessam por causa da pandemia, a busca por crédito tem sido a alternativa para milhares de empreendedores manterem suas atividades.Se este é o seu caso, a boa notícia é que há opções de crédito para quem é Microempreendedor Individual (MEI), tanto em instituições financeiras convencionais, quanto em cooperativas de crédito e instituições de microcrédito. Entretanto, antes de assumir um empréstimo tenha certeza de que vai conseguir pagar o valor negociado. E isto só é possível se você tem uma boa gestão financeira do seu negócio.Depois de considerar esses pontos, e consciente de que o crédito é necessário para dar fôlego ao seu negócio neste momento, os próximos passos para buscar o empréstimo são: avaliar as opções disponíveis no mercado e escolher a instituição financeira que ofereça as melhores condições e taxas. Vamos falar um pouco mais sobre cada uma dessas etapas.Conheça a situação financeira do seu negócioApesar de terem ganhos financeiros nas operações de crédito, os bancos assumem riscos ao conceder empréstimos. Por isso, ter um bom planejamento financeiro é indispensável na hora de buscar crédito para o negócio. Uma ferramenta indispensável nesse processo é o  Fluxo de Caixa. Com ele é possível avaliar suas previsões de vendas (receitas) e contas a pagar (custos fixos e variáveis). Assim, você tem uma ideia de sua capacidade de pagamento futura e pode tomar uma decisão mais acertada sobre quanto pode contrair de empréstimo, se terá condições de arcar com as parcelas e qual o prazo necessário para quitar o financiamento.1º passo: mantenha suas finanças em ordemAvalie, de tempos em tempos, onde seu dinheiro está parado. Estoque alto de bons produtos pode indicar que você tem em mãos a possibilidade de fazer dinheiro rápido, se precisar. Outro lugar onde seu dinheiro pode estar, sem que você se dê conta, é na mão dos inadimplentes. Não tem problema ter contas a receber, mas é preciso receber em dia. Confira o nosso artigo sobre vendas e saiba mais como lidar com a inadimplência. Assista também a este vídeo do Sebrae com orientações para quem está buscando crédito.2º passo:avalie em que o crédito será investidoSe depois de analisar suas finanças, você perceber que realmente vai precisar de dinheiro, seja para tocar o seu negócio no dia a dia, o que a gente chama de capital de giro, ou para fazer um investimento e comprar algum equipamento ou insumo para o seu negócio, aí sim, tá na hora de pedir um empréstimo. Mas para isso é preciso se preparar, analisar bem o valor necessário e para que ele vai ser utilizado (pagamento de dívida, investimento, capital de giro etc).3º passo: avalie seu relacionamento com o bancoFaça uma autoanálise da sua empresa: avalie como tem se comportado em relação aos seus compromissos financeiros e como está o seu relacionamento com o banco, se já tiver uma conta. É importante que, caso tenha uma conta, procure usar serviços financeiros do banco ou cooperativa, para criar com eles um relacionamento. Antes mesmo de pedir a análise do empréstimo, tenha certeza de que seus dados estão atualizados na instituição, afinal, o cadastro é um dos pontos analisados na concessão do crédito.4º passo: conheça os critérios avaliados pelo bancoVocê sabe o que o banco avalia para conceder crédito? Além dos seus dados e da sua empresa, bem como o motivo pelo qual está solicitando o empréstimo e como pretende usá-lo, também será avaliado:
Capacidade de pagamento: se você pegar o valor que está pedindo, quanto sua empresa tem disponível para pagar as parcelas negociadas? Neste momento, lembre-se de considerar que você já tem despesas rotineiras do negócio e que, nos próximos meses, a tendência é de que haja queda no faturamento.
Caráter: é essencial que empréstimos tomados anteriormente no banco sejam pagos em dia, assim como negociar com seus fornecedores e pagar os compromissos dentro do prazo. Fique de olho! Restrições no nome do dono da empresa também são analisadas na hora de pegar um empréstimo.
Garantias: em alguns casos, o banco pode exigir que você apresente garantias que cubram o valor pedido e garantam que o pagamento será feito, de uma forma ou de outra. Por isso, faça um levantamento de bens que sua empresa ou você tenha disponíveis e que possam cobrir as garantias solicitadas pelo banco. Podem ser equipamentos da empresa, imóveis, estoque, contas a receber e tudo aquilo que possa cumprir a função de garantia. Se você estiver investimento na compra de um equipamento, ele mesmo pode ser entregue como garantia, em alguns tipos de financiamento. O Sebrae também pode garantir uma parte do empréstimo por meio do Fundo de Aval às Micro e Pequenas Empresas (Fampe).
Mercado: além do histórico da empresa, o mercado em que a empresa atua também é analisado pela instituição financeira. Por exemplo, a crise impactou fortemente alguns setores, como varejo de roupas, bares e restaurantes. A demanda de consumo desses segmentos, entre outros, sofreu uma redução significativa e isso, claro, compromete a sustentabilidade dos negócios.
 5º passo: faça uma previsão de quais serão seus custos e recebimentos
Este cálculo deve ser feito levando em conta, no mínimo, o cenário de suas finanças no horizonte de três a seis meses após o empréstimo. O objetivo é avaliar se você terá condições de pagar todos os seus compromissos. Para te ajudar nesta previsão, é importante fazer um fluxo de caixa, lembra? É ele que vai te mostrar o comportamento financeiro da sua empresa no futuro.
6º passo: analise a melhor opção de crédito para sua empresa
Informe-se sobre as linhas de financiamento que melhor se enquadram nas necessidades de crédito do seu negócio. Depois, procure quais instituições financeiras operam com essas linhas. Essa pesquisa é muito importante, porque as condições de custos, prazos e limites, por exemplo, podem variar bastante de banco para banco. Fique atento!Crédito para enfrentar a pandemiaEntre as medidas anunciadas pelas autoridades para o enfrentamento dos efeitos da crise causada com a paralisação das atividades empresariais estão as que visam ampliar os recursos para a oferta de crédito diferenciado aos pequenos negócios. Uma parceria entre o Sebrae e a Caixa, anunciada em meados de abril, ampliou a oferta de linhas de crédito para financiamento de capital de giro para Micro e Pequenas Empresas (MPE) e Microempreendedores Individuais (MEI), com garantias complementares concedidas pelo Sebrae por meio do Fundo de Aval às Micro e Pequenas Empresas (Fampe).Para o MEI, o valor máximo que pode ser contratado pela Caixa é de R$ 12,5 mil, com taxa de 1,59% ao mês. O financiamento poderá ser pago em 24 meses após o período de carência, que é de nove meses após a liberação do crédito. As condições para os pequenos negócios acessarem a linha de crédito com garantias do Fampe pela Caixa são: 
Ter pelo menos 12 meses de faturamento;
Não ter restrições no CNPJ ou no CPF do proprietário ou dos sócios.
Confira aqui o passo a passo para solicitar o crédito com garantia do Fampe à Caixa. E lembre-se de que você pode contar com o Sebrae para te ajudar com planilhas e consultores especializados em gestão financeira. 
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Em geral, duas situações podem levar você a pensar que a melhor solução é buscar empréstimo ou financiamento: dificuldades financeiras ou expansão dos negócios. No entanto, é preciso avaliar bem se essa saída é indicada, além de estar seguro antes da decisão.
Apesar de muitas vezes se confundirem, financiamento e empréstimo são processos diferentes de tomada de dinheiro. No primeiro, há uma finalidade específica para o valor retirado da instituição financeira, normalmente para a aquisição de bens. Já no segundo, ele pode ser utilizado pelo empresário sem definição prévia. Neste texto e no vídeo abaixo daremos algumas orientações importantes para te auxiliar na decisão.
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Importantes pontos de orientação para gestão de custos, presença digital, gestão de portfólio e fluxo de caixa são tratados neste material produzido pelo Sebrae/BA.
Temas relacionados aos aspectos do processo de negociação de crédito bancário, em particular relativos ao ambiente da pandemia da Covid-19 e iniciativas do governo federal em ofertar linhas de crédito específicas para mitigar os efeitos negativos da redução do ritmo da atividade econômica sobre o caixa das micro e pequenas empresas. Além de uma relação das linhas de crédito criadas a partir de março/2019 como forma de tentar reduzir os efeitos danosos da pandemia sobre o fluxo de caixa das empresas.
Leia e baixe o E-book:
Soluções de Crédito Emergenciais para Pequenos Negócios (em PDF)Formato: PDF | Tamanho: 1,43MB
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Saiba tudo sobre o Pronampe
Conheça o programa do governo que cria condições especiais para micro e pequenas empresas acessarem crédito, com a possibilidade de ter até 100% de garantia do Fundo Garantidor de Operações (FGO). Para saber mais clique aqui.
Medida provisória facilita acesso ao crédito
A Medida Provisória nº 1.028, de 9 de fevereiro de 2021, publicada no DOU de 10.02.2020, dispensa instituições financeiras públicas e privadas de exigirem em contratação e renegociação de operações crédito por empresas as seguintes comprovações:
1. Certidão Negativa de Débitos Trabalhistas;
2. Para quem tem situação irregular eleitoral: obter empréstimos nas autarquias, sociedades de economia mista, caixas econômicas federais ou estaduais, nos institutos e caixas de previdência social;
3. Certidão Negativa de inscrição de dívida ativa da União;
4. Certificado de Regularidade do FGTS;
5. Certidão Negativa de Débito-CND;
6. Certidão Negativa de Débito (CND) pelas pessoas jurídicas e a elas equiparadas, na contratação de operações de crédito junto a instituições financeiras;
7. deixa de ser vedado a não concessão de crédito, aplicação de multa, juros a pessoas jurídicas em débito com o FGTS;
8. Comprovação do recolhimento do ITR para concessão de incentivos fiscais e de crédito rural, em todas as suas modalidades;
9. Consulta prévia ao Cadin.
As isenções previstas na norma valem até 30 de junho de 2021.
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Quem já tinha uma empresa antes de a pandemia do coronavírus se instalar ou estava planejando montar um empreendimento sabia que podia contar com crédito para fazer melhorias no negócio e até mesmo expandi-lo ou para transformar em realidade o sonho de ser o próprio chefe.
Pegar um empréstimo para tirar uma ideia do papel ou fazer o negócio crescer é, inclusive, bastante comum e muitas vezes a única forma de andar para frente.
No entanto, agora, a situação mudou. Provavelmente, você, que tem uma empresa, vai precisar usar um financiamento para enfrentar os momentos difíceis com poucas vendas e receitas baixas, a fim de pagar dívidas, compromissos, fornecedores e funcionários.
E como nós sabemos que lidar com as dívidas durante uma crise como a que está acontecendo agora é algo que tira o sono da grande maioria dos empreendedores, criamos um guia para ajudá-los a passar por este momento de instabilidade. O segredo é achar a medida certa entre a negociação e a tomada de empréstimo.
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Microcrédito
O microcrédito é a concessão de empréstimos de pequeno valor a microempreendedores formais e informais, normalmente sem acesso ao sistema financeiro tradicional. É um tipo de crédito no contexto de microfinanças, que abrange o fornecimento de empréstimos e outros serviços financeiros especializados para empresas que buscam financiamento de pequeno valor, geralmente de até R$ 20 mil.
A simplicidade de acesso e o baixo valor de cada operação são características que tornam o microcrédito uma excelente opção de captação de recursos de terceiros pelos microempreendedores individuais. 
As principais características das linhas de microcrédito são:
 Ausência de garantias reais, já que a maioria das transações tem como garantia o aval solidário;
Concessão de crédito ágil e adequado ao ciclo de negócios do empreendimento;
Baixo custo de transação devido à proximidade entre a instituição e o tomador dos empréstimos;
Ação econômica com forte impacto social na comunidade;
Elevado custo operacional para a instituição fornecedora de recursos.
Concessão assistida
Os agentes de crédito vão até o local onde o trabalhador exerce uma atividade produtiva para avaliar as necessidades e as condições de seu atendimento, bem como as condições de pagamento.
Esse profissional passa a acompanhar a evolução do negócio e a fornecer orientação se necessário. Os recursos do microcrédito produtivo orientado se destinam sempre a financiar capital de giro e investimentos produtivos fixos, como obras civis, a compra de máquinas e equipamentos novos e usados, compra de insumos e materiais, entre outros.
Planeje bem
Crédito é importante, mas antes de decidir pelo endividamento, é fundamental planejar bem para que os recursos obtidos sejam utilizados de forma adequada e não representem um problema futuro caso o negócio não consiga gerar as receitas suficientes para honrar com os compromissos de pagamento.
Existem linhas específicas para o MEI, o que não quer dizer que o crédito é automático e garantido, pois depende de procedimentos da instituição financeira e suas condições gerais de financiamento.
Não existe uma legislação específica que obrigue as instituições financeiras a manterem linhas de microcrédito para o MEI, entretanto muitas dessas instituições possuem linhas específicas. Portanto, antes de decidir, pesquise e veja as condições oferecidas no mercado.
O crédito utilizado de forma consciente amplia os horizontes daqueles empreendedores que conseguem enxergar as oportunidades que surgem, e canalizam recursos para a ampliação e crescimento.
É necessário controlar os gastos do negócio, e também fazer o controle dos gastos familiares do empreendedor. Com isso, tem-se uma ideia do quanto o negócio está contribuindo na composição da renda familiar e, por outro lado, o quanto o empreendedor está retirando do negócio. É preciso observar se estas retiradas estão acima da capacidade da empresa, impedindo que o empreendimento cresça por falta de reinvestimento.
É importante que o empreendedor saiba que, ao separar as finanças do negócio da sua vida pessoal, terá a exata ideia do quanto esse empreendimento está sendo lucrativo ou não, e se é possível investir para ampliar o resultado.
Em qualquer momento do negócio, o controle da situação financeira gera segurança e tranquilidade, além de promover o conforto e reduzir riscos de se sentir desorientado e possivelmente endividado. A falta de controle é o primeiro sinal de alerta de que as coisas podem não estar indo tão bem quanto se imagina.
Como obter o microcrédito
De acordo com a lei que instituiu o Programa Nacional de Microcrédito Produtivo Orientado, as entidades autorizadas a operacionalizar linhas de microcrédito são a Caixa Econômica Federal; o BNDES; os bancos comerciais; os bancos de desenvolvimento; os bancos múltiplos com carteira comercial; as cooperativas centrais ou singulares de crédito; as agências de fomento; a sociedade de crédito ao microempreendedor e à empresa de pequeno porte; além das organizações da sociedade civil de interesse público.
São diversas opções à disposição do MEI. Para consultar as instituições ou agentes operadores em que poderá obter o microcrédito em seu estado ou região, acesse o site do BNDES e veja a lista dos agentes repassadores de recursos das linhas de microcrédito destinadas ao microempreendedor. 
Saiba mais
Acesse a página principal do Microempreendedor Individual com Tudo que você precisa saber sobre o MEI.
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Quando se fala em dívida e necessidade de financiamento é preciso agir com cautela. As decisões tomadas podem levar ao equilíbrio financeiro da empresa ou podem provocar efeito contrário, prejuízos e endividamento, colocando em risco a própria sobrevivência do negócio. 
 Quando a alternativa é a renegociação
Nós sabemos que um financiamento específico para o pagamento de dívidas não existe. O que pode acontecer é a possibilidade de renegociação em caso de dificuldades no pagamento das parcelas.
Nesse caso, a operação tem caráter negocial, com o propósito de mudar o perfil da dívida e de ajustar o cronograma de prestações dos empréstimos de curto prazo, bem como de longo prazo, ao fluxo de caixa da empresa.
Em muitos casos, a substituição do empréstimo anterior por outro com melhores condições de pagamento (juros, prazo e montante) pode ser a alternativa que a empresa precisa. Também por meio da própria linha de financiamento original, com prazos de pagamento e carência mais dilatados e, consequentemente, com valores de prestação mais reduzidos.
  Cautela é a palavra de ordem!
Essas operações devem ser estudadas caso a caso. Quando a empresa estiver com o nome registrado nos cadastros de restrição ao crédito é necessário, primeiro, retirar o nome das entidades de controle cadastral do crédito (como Serasa, SPC e Cadin) e só depois partir para um empréstimo.
Se existir a necessidade de novo empréstimo sem ter terminado o pagamento do financiamento anterior, é preciso que a empresa tenha limite de crédito disponível para isso e que a nova proposta projete uma capacidade de pagamento que suporte a prestação do financiamento existente e a do novo financiamento.
Mas é preciso ficar atento porque, em alguns casos, é necessário quitar antecipadamente o saldo devedor anterior por meio de recursos próprios.



Veja mais











Renegociação e Portabilidade de dívidas






Salvo na lista de favoritos


94c94d029c551710VgnVCM1000004c00210aRCRD









Texto
 / 
Finanças




Renegociar dívidas é uma atividade que um empreendedor deve ter o costume de fazer, em especial nos momentos de aperto no fluxo de caixa, esse momento é necessário ter muita atenção.
Quando o caixa da empresa está apertado é muito comum os empresários recorrerem a empréstimos para capital de giro. Não há problema algum com isso se a decisão é tomada de forma consciente e pautada em um planejamento financeiro. O problema ocorre quando a empresa adquire um empréstimo, sem planejamento, para cobrir uma insuficiência de caixa causada por algum descontrole na gestão financeira ou por um fator externo onde não se pode prever. Isso é agravado se a empresa já possui um grau de endividamento alto, o que pode tornar as dívidas impagáveis.   
O endividamento da empresa pode ser bom ou ruim. Ele é bom quando a dívida contraída é para investimento ou expansão do negócio. Nesse caso a expectativa de receitas futuras será suficiente para honrar as parcelas da dívida. Por outro lado, o endividamento é ruim quando é utilizado para cobrir as despesas correntes devido à má gestão. Algumas origens de endividamento: 
A empresa possui compromissos de pagamento futuro com fornecedores (compra de insumos, matérias-primas, mercadorias etc.). 
A empresa  contraiu um financiamento para investir na aquisição de máquinas, equipamentos, reformas. 
A empresa adquiriu um empréstimo para capital de giro em função de aumento da atividade da empresa (aumento do estoque de mercadorias, inauguração de uma filial). 
A empresa adquiriu um empréstimo para capital de giro em função da necessidade de cobrir fluxos de caixa deficitários. 
Em todos os casos a redução de receitas poderá causar a inadimplência, ou seja, não cumprir o compromisso de pagamento. A questão chave aqui é o monitoramento do fluxo de caixa da empresa, de maneira que uma renegociação da dívida possa ser feita antes de uma situação de inadimplência, pois nesse caso o credor pode ser mais inflexível na negociação ou mesmo se negar a negociar, dependendo do que constar no contrato entre as partes.  
 
E o que fazer para renegociar dívidas? 
Primeiramente o empresário tem que analisar com urgência o impacto da queda de faturamento no negócio, projetando possíveis cenários (pessimista, provável e otimista) para um período de 03 a 06 meses à frente, de maneira a reformular os processos operacionais da empresa. 
Verificar quais custos e despesas podem ser cortados para ajustar o fluxo de caixa à nova realidade. 
Verificar  a possibilidade de se beneficiar das medidas do governo referentes à financiamento de folha de pagamento, redução de jornadas de trabalho, férias coletivas, entre outras. É preciso analisar bem a decisão de demitir funcionários, pois o custo de demissão pode representar uma despesa adicional nesse momento. 
Negociar redução, isenção ou adiamento do pagamento de aluguéis. Lembre-se que para o locador é melhor ter uma redução de receitas agora do que ficar meses com uma loja parada sem o aluguel! 
Avaliar a possibilidade de fazer adaptações nos processos, de maneira a manter a operação para, ao menos, cobrir os custos fixos do negócio.  
 
Posteriormente o empresário deve fazer uma análise do endividamento com os seus fornecedores.  
Priorize negociar com aqueles fornecedores em que uma perda do crédito poderá representar grande impacto para o negócio. Negocie aumento de prazos ou isenções temporárias de pagamento, primeiro com os fornecedores mais importantes, deixando aqueles menos importantes para um segundo momento. 
Se há pedidos em abertos junto aos fornecedores, cancele-os imediatamente antes que sejam faturados. Dessa forma, você evita compromissos futuros de pagamento que poderão dar uma folga no caixa quando as atividades voltarem à normalidade.  
Uma outra etapa, talvez a mais difícil, é renegociar dívidas com as instituições financeiras, caso a empresa tenha operações de crédito (empréstimo ou financiamento) vigentes.  
Uma premissa básica para renegociar dívida com as instituições financeiras é estar adimplente com o pagamento das parcelas da dívida, o que em muitos casos é uma condição contratual para realizar a renegociação para um novo contrato de empréstimo/financiamento em condições melhores. 
No atual momento recomenda-se que o empresário pesquise o que está sendo oferecido pelas instituições concorrentes e, com base nessa informação, busque primeiro renegociar com o seu banco condições melhores.  
Caso o banco se negue a renegociar e/ou oferecer uma condição melhor, pode ser mais interessante contrair uma dívida nova em outro banco para quitar a dívida atual, desde que a nova dívida seja mais barata e tenha melhores condições de pagamento, aliviando o fluxo de caixa da empresa. Abaixo apresento alguns parâmetros que o empresário deve levar em consideração na pesquisa, sendo o principal deles o Custo Efetivo Total (CET), que é o montante de todos os custos envolvidos na operação.  
Parâmetros para a pesquisa de renegociação de empréstimo/financiamento bancário: 
Prazo total (tempo máximo para liquidar a dívida); 
Prazo de carência (tempo para pagamento da primeira parcela); 
Garantias exigidas (o que o empresário deve apresentar de garantia no caso de não cumprimento do contrato); 
Impostos incidentes na operação; 
Taxa de juros nominal (taxa aplicada para cálculo dos juros da operação); 
Tarifas diversas (tarifas cobradas pela Instituição Financeira, entre elas cadastro, taxa de administração, seguros, entre outros); 
Custo Efetivo Total (somatório de todos os custos da operação). 
Se o processo de renegociação junto ao seu banco não trouxe vantagens, uma outra alternativa pode ser utilizar o mecanismo de portabilidade de crédito. 
A resolução nº 4.292, de 20 de dezembro de 2013 do Banco Central dispõe sobre a portabilidade de operações de crédito realizadas com pessoas naturais. Essa resolução posteriormente foi alterada pela resolução 4.762 de 27 de novembro de 2019 para incluir também empresários individuais.  
Segundo um documento do Banco Central sobre portabilidade:  
“Os clientes bancários têm direito de transferir gratuitamente suas dívidas de um banco para outro. Na prática, a portabilidade funciona como se o cliente tivesse contratado um novo empréstimo em outro banco e, com esses recursos, quitado antecipadamente a dívida no banco de origem. A diferença é que, com a portabilidade do crédito, não há pagamento de impostos, desde que o novo empréstimo não supere o valor da dívida original no banco de origem.” 
 
Veja abaixo algumas características e cuidados a serem tomadas para quem pretende utilizar o mecanismo da portabilidade:  
A instituição financeira de origem da dívida é obrigada a oferecer a portabilidade de crédito aos clientes, caso eles desejem migrar para outro banco. Porém, nenhum banco ou instituição é obrigado a aceitar a portabilidade. Por isso, pesquise as condições e negocie antes de tomar a decisão. 
As instituições financeiras devem fornecer ao devedor, quando por este solicitado, em até um dia útil contado a partir da data da solicitação, as seguintes informações relativas às suas operações de crédito: 
número do contrato; 
saldo devedor atualizado; 
demonstrativo da evolução do saldo devedor; 
modalidade de crédito da operação; 
taxa de juros anual, nominal e efetiva; 
prazo total e remanescente; 
sistema de pagamento; 
valor de cada prestação, especificando o valor do principal e dos encargos; 
data do último vencimento da operação. 
Atenção com outros custos ao fazer a portabilidade, tais como: taxa de cadastro do banco recebedor da operação, registros em cartório, entre outros; 
É recomendável solicitar uma proposta por escrito com as condições à instituição pretendente; 
Tenha cuidado com a tentativa de o banco recebedor da portabilidade fazer venda casada, ou seja, exigir a aquisição de outros produtos e serviços como condição para realizar a operação de portabilidade; 
Quando o devedor decide pela portabilidade, o processo é automático, ou seja, o banco recebedor da portabilidade é quem fará contato com o banco de origem para a quitação da dívida original. O devedor não precisa ao banco;  
Se a instituição financeira de origem se negar a fazer a portabilidade ou colocar dificuldades para dar as informações necessárias, o cliente devedor pode acionar os canais de Ouvidoria do Banco Central e denunciar a conduta da instituição financeira.  
Todo empreendimento requer muita habilidade de gestão dos empreendedores. Aqueles que conhecem bem as estruturas de custos de seus negócios e fazem uma boa gestão financeira terão melhores chances de passar por período de turbulência com impactos e prejuízos menores nos seus negócios. 
  
Escrito por Equipe da Unidade de Capitalização e Serviços Financeiros.
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O Banco Central do Brasil vem trabalhando em um projeto que promete revolucionar o sistema de pagamentos brasileiros, permitindo com que pagadores e recebedores façam transação de transferência de recursos de forma instantânea e segura.
Segundo o Banco Central:
“Pagamentos instantâneos são as transferências monetárias eletrônicas na qual a transmissão da ordem de pagamento e a disponibilidade de fundos para o usuário recebedor ocorre em tempo real e cujo serviço está disponível durante 24 horas por dia, sete dias por semana e em todos os dias no ano. As transferências ocorrem diretamente da conta do usuário pagador para a conta do usuário recebedor, sem a necessidade de intermediários, o que propicia custos de transação menores. 
No Brasil, esse sistema se chamará PIX, e estará disponível para a população brasileira a partir de novembro de 2020. Além de aumentar a velocidade em que pagamentos ou transferências são feitos e recebidos, tem o potencial de alavancar a competitividade e a eficiência do mercado; baixar o custo, aumentar a segurança e aprimorar a experiência dos clientes; promover a inclusão financeira e preencher uma série de lacunas existentes na cesta de instrumentos de pagamentos disponíveis atualmente à população. Em linha com a revolução tecnológica em curso, possibilita a inovação e o surgimento de novos modelos de negócio e a redução do custo social relacionada ao uso de instrumentos baseados em papel.”
Na prática, será um serviço de pagamento instantâneo, barato e seguro. O usuário poderá efetuar um pagamento com uso de lista de contatos no celular ou QR Code.
O PIX causará impacto para os pequenos negócios (Recebedores), porque o custo de adesão será menor que dos demais meios eletrônicos. Haverá disponibilização imediata dos recursos, o que tende a reduzir necessidade de crédito, facilidade de automatização e de conciliação de pagamentos, facilidade e rapidez de checkout.
Também trará benefícios para os clientes dos pequenos negócios (Pagadores), porque é mais rápido, barato, mais prático (uso da lista de contatos de celular ou de QR Code para iniciar pagamentos), mais simples (só precisa de dispositivo digital para realizar o pagamento, dispensa uso de cartão, folha de cheque, cédulas, maquininhas) e possibilidade de integração com outros serviços no smartphone.
 
O PIX causará impacto no ecossistema financeiro no Brasil, uma vez que permitirá a redução do uso de cédulas, irá gerar serviços com maior qualidade e menos custo, resultará um maior potencial de inclusão financeira em um ambiente totalmente seguro.
O Sistema é totalmente regulamentado pelo Banco Central, com total transparência e participação da sociedade no seu processo construtivo. Todas as normas que regulamentam o PIX podem ser acessadas na página do Banco Central na internet. Sua última publicação sobre regulamentação, ocorreu no dia 16 de junho de 2020, por meio da CIRCULAR Nº 4.027, que trata sobre o Regulamento do Sistema de Pagamentos Instantâneos (SPI) e da Conta Pagamentos Instantâneos (Conta PI). 
Segue abaixo alguns conteúdos sobre o Pix disponibilizados pelo Banco Central:
Perguntas frequentesFormato: PDF | Tamanho: 499KB
Apresentação PixFormato: PDF | Tamanho: 4,21KB
 
Escrito por Equipe da Unidade de Capitalização e Serviços Financeiros do Sebrae Nacional.Foto de Blake Wisz no Unsplash.
_________________________________
Fonte: Site do Banco Central do Brasil sobre o PIX
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O que significa a palavra PIX?
O Pagamento instantâneo conhecido como PIX é novo sistema de pagamento criado pelo Banco Central (BC), uma ferramenta desenvolvida com o objetivo de trazer agilidade e simplicidade nas operações financeiras de pagamentos e transferências.
O PIX é uma forma de pagamento assim como TED, DOC, boletos e transferências, a grande diferença está na praticidade, pois com o Pix é possível realizar essas transações a qualquer momento, pois está disponível 24horas por dia, incluindo finais de semana e feriados ou seja todos os dias do ano. Além disso em apenas 10 segundos é possível concluir uma operação financeira.
Benefícios
Os pequenos negócios podem aproveitar alguns dos benefícios do novo sistema de pagamento e inovar em seu empreendimento, fechando mais vendas, melhorando o fluxo de caixa com o recebimento em um prazo menor, controlando melhor o estoque e reduzindo as despesas com taxas bancárias.
Como aceitar o PIX em seu negócios
O primeiro passo é definir em qual conta irá receber os pagamentos com Pix. Existe mais de 700 instituições cadastradas, incluindo Bancos, Cooperativas ou Fintechs
Pesquisar as melhores condições e serviços que estão sendo oferecidos pelas instituições financeiras, e buscar tarifas mais vantajosas para seu negócio
Definir qual método de pagamento vai aceitar, QR Code ou Chave Pix
Se sua empresa possui sistemas, verificar a possibilidade de integração com o Pix
Oriente sua equipe sobre essa nova forma de pagamento 
Informe aos seus clientes essa nova opção de pagamento, e ofereça vantagens aos clientes para estimular a adesão. Lembre-se de adesivar sua loja com a identidade visual do Pix
Esteja preparado para iniciar as operações no dia 16/11/2020
Possibilidades de utilização do Pix
Fonte: Banco Central do Brasil
Método de Identificação
Para utilizar o pix com maior segurança é necessário o cadastro de uma CHAVE PIX, essa chave serve para identificar a sua conta e pode ser cadastrada utilizando uma das opções abaixo:
CPF/CNPJ
E-mail
Número de telefone celular
Após definir qual a melhor opção de cadastro, você deve acessar o App do seu banco e realizar transações sem usar dados de agência e conta.
É possível utilizar uma chave aleatória para receber um Pix sem precisar informar quaisquer dados pessoais do pagador. A chave aleatória é um conjunto de números, letras e símbolos gerados automaticamente que identificará sua conta. 
Ao realizar o cadastro de sua chave fique atento as tentivas de fraudes, evite acessar páginas suspeitas e links desconhecidos.
Custo
Segundo o Banco Central as pessoas físicas estão isentas de cobrança de tarifas, mas existem duas situações que pode ocorrer algum tipo de cobrança:
Ao fazer um Pix presencialmente em alguma instituição bancária
Em caso de receber um Pix relacionado a atividades comercial, ou seja receber um pix em decorrência a comercialização de algum produto
Para pessoa jurídica existe a possibilidade de cobrança de tarifa, por isso é importante o empresário buscar as melhores opções tarifárias junto as diversas instituições disponível no mercado.
O especialista em inovação no mercado financeiro - Bruno Diniz gravou uma série de vídeos para esclarecer as principais dúvidas sobre esse novo sistema de pagamento, confira!!
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Fluxo de caixa: veja como manter a saúde financeira durante a crise
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Manter organização financeira é fundamental para o crescimento ou para a sobrevivência de qualquer empresa. No atual cenário de crise, causada pela pandemia da Covid-19, essa área merece atenção especial, pois é a mais afetada, principalmente pela queda no consumo de produtos e serviços.
Para se precaver e minimizar os impactos da crise nas finanças, o empreendedor conta com o fluxo de caixa, instrumento básico de planejamento e controle. O objetivo da ferramenta é apurar e projetar o saldo disponível para que exista sempre capital de giro, para aplicação ou eventuais gastos.
Agora é hora de repensar esse planejamento com a intenção de diminuir os custos, além de redobrar o controle de saídas e entradas de dinheiro. Também é preciso ficar atento a alguns fatores que são os que mais refletem no fluxo de caixa nesse período de crise.
Mais pedidos de parcelamentos, maiores prazos e descontos
Devido à crise, com a desaceleração econômica, é comum que os consumidores peçam mais desconto, assim como aumentam os pedidos de parcelamentos e maiores prazos para o pagamento. Muitas vezes, o empreendedor precisa aceitar para não perder a venda. O resultado é uma entrada menor de receita por um tempo maior. Nesse caso, é necessário aumentar o volume de negócios estipulando uma meta maior de vendas.
Queda de receita mais rápida do que a queda de custos
Mesmo após os esforços para reduzir os custos, o impacto no fluxo de caixa não será imediato, pois algumas despesas não podem ser reduzidas ou cortadas imediatamente. É importante lembrar que os cortes não devem ocorrer só nas grandes despesas, pois a pequenas somadas também significam uma boa parcela do orçamento da empresa.
No caso do surgimento de alguma despesa inesperada e inevitável, e não houver caixa para arcar com elas, é possível recorrer a alguma linha de crédito com juros baixos.
Inadimplência e cancelamentos
Por medo ou por reais dificuldades financeiras, em períodos de crise como agora, é comum que muitos consumidores desistam de comprar ou cancelem compras já realizadas. Também observam-se o aumento da inadimplência ou atrasos em pagamentos. Nesse caso, o melhor a fazer é investir no atendimento ao cliente, fortalecendo o relacionamento entre fornecedor e comprador. Reveja os contratos para que nenhuma das partes fique prejudicada.
Nos novos acordos, estabeleça cláusulas expressas sobre inadimplência, devoluções ou cancelamentos. Mas não seja abusivo com juros para não prejudicar seu relacionamento com o cliente. Defina também um mecanismo de cobrança que beneficie ambos os lados.
Quer saber mais sobre fluxo de caixa e como ele pode ser benéfico para a sua empresa nesse momento de crise? Assista abaixo a nossa live sobre o tema.
____________________________________
Veja também
O que é o fluxo de caixa e como aplicá-lo no seu negócio >
Acesse planilhas que facilitam a gestão do seu negócio >
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Uma gestão de custos de qualidade é onde começa seu sucesso financeiro!
É muito importante que o empreendedor conheça o próprio negócio para não deixar, nas mãos de terceiros, cuidados essenciais como uma boa gestão de custos. O conhecimento do assunto auxilia o proprietário do negócio a ter uma boa gestão financeira, administrar e controlar os custos gerados na produção e comercialização de serviços ou produtos.
O preço final de um serviço prestado ou produto vendido depende do quanto é investido para que ele exista. Quando não tem uma gestão de custos eficaz, a empresa pode cobrar valores que não condizem com a realidade, podendo prejudicar margens de lucro, volume de vendas ou o andamento geral do negócio.
Como detalhar os custos do empreendimento?
Primeiramente, é preciso ter em mente que os custos se dividem em variáveis e fixos.
Os fixos são aqueles gastos rotineiros, como pagamento de contas, fornecedores, funcionários, aluguel, entre outros.
Os custos variáveis correspondem a tudo o que é gasto para produzir ou comercializar o seu produto ou serviço como por exemplo, os impostos sobre mercadoria e comissões de vendedores.
Procure fazer um registro de todos os gastos, para que seja possível identificar investimentos desnecessários e outros que mereçam uma atenção especial, por resultarem em maior qualidade ou volume de vendas. Estabelecer um calendário ou tabela de metas mensais ajuda a controlar os gastos, tanto fixos quanto variáveis.
O controle de gastos é essencial para fornecer as informações necessárias sobre a rentabilidade e desempenho das atividades da empresa. Além disso, essa gestão auxilia o planejamento, controle e desenvolvimento das diversas operações da empresa.
O que é uma boa gestão de custos?
Sem dúvidas, ter um controle de custos eficiente se tornou uma medida certa para a manutenção da saúde organizacional de uma empresa. Quando mal feito, invariavelmente interfere nos resultados planejados e implica em possível queda de produtividade. Mas, afinal, como podemos medir se estamos executando uma gestão eficaz?
Um bom controle depende de disciplina. Se sua equipe de gestão tiver a capacidade de analisar constantemente os procedimentos financeiros, detalhá-los em planilhas e registros organizados e souber pescar oportunidades de investimentos para que sua empresa possa crescer de forma sustentável, podemos chegar à conclusão que sua empresa está realizando um controle de qualidade.
De qualquer forma, o aconselhável para um bom início é seguir as regras básicas de organização e análise. Se seguidos com qualidade, o caminho mais provável será o de desenvolvimento e capacidade de gerir os números de sua empresa.
Controlando e analisando, sua empresa só tem a ganhar
Se a sua empresa investir em gestão de custos eficaz, provavelmente gastará menos e lucrará mais. Com os dados obtidos durante esse levantamento rotineiro, é possível conseguir informações valiosas que influenciarão diretamente na tomada de decisões. Não importa o valor, vale registrar tudo o que entra e sai da empresa. Assim, fica mais fácil atingir o crescimento almejado.
Saiba mais:
Conheça os cursos online do Sebrae, utilize o filtro de "Finanças" para selecionar cursos sobre o assunto.
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Medidas e ações do Banco Central 
O Banco Central e o Conselho Monetário Nacional tomaram diversas medidas com efeitos imediatos no Sistema Financeiro, de modo a possibilitar a ampliação de recursos para que as instituições financeiras tenham condições de oferecer linhas de crédito para o mercado em condições especiais. Confira a seguir algumas medidas de impacto anunciadas para os pequenos negócios:
Liberação de R$ 135 bilhões ao sistema financeiro por meio de mudanças nas regras dos depósitos compulsórios das instituições financeiras.
Linha de crédito emergencial para financiar a folha de pagamento de pequenas empresas pelo período de dois meses.
Medidas dos bancos públicos federais
Banco Nacional de Desenvolvimento Econômico e Social
R$ 20 bilhões de transferência dos recursos do PIS-PASEP para o FGTS. Impactará sobretudo as Pessoas Físicas, caso sejam aprovadas medidas de liberações de recursos para os trabalhadores formais. 
R$ 19 bilhões para renegociação de contratos nas operações diretas do BNDES.
R$ 11 bilhões para renegociação de contratos nas operações indiretas do BNDES. Essa renegociação prevê a suspensão integral do pagamento de principal e dos juros por seis meses dos contratos. O valor da operação de renegociação será capitalizado ao final do contrato, o que representa um alívio de caixa para as empresas com operações normais e adimplentes com essas operações.
R$ 5 bilhões para a ampliação da oferta de crédito para MPME (médias, pequenas e microempresas) para novas operações de crédito com carência de 24 meses e prazo total de 60 meses. O limite por cliente será de R$ 70 milhões e as empresas não precisarão especificar a destinação dos recursos. 
Acesse o site do BNDES.
Caixa Econômica Federal
Serão destinados R$ 40 bilhões para capital de giro, principalmente para empresas do setor imobiliário e pequenas e médias empresas; e ainda R$ 5 bilhões para o crédito agrícola. Destacamos abaixo as seguintes medidas para as empresas:
A Caixa dará apoio às micro e pequenas empresas, com redução de juros de até 45% nas linhas de capital de giro, com taxas a partir de 0,57% ao mês.
Disponibilização de carência de até 60 dias nas operações parceladas de capital de giro e renegociação.
Disponibilização de linhas de crédito especiais, com até seis meses de carência, para empresas que atuam nos setores de comércio e prestação de serviços, mais afetadas pelo momento atual.
Linhas de aquisição de máquinas e equipamentos, com taxas reduzidas e até 60 meses para pagamento.
Acesse o site da Caixa.
Banco do Brasil
O Banco do Brasil anunciou que dispõe de R$ 100 bilhões para empréstimos a Pessoas Físicas, empresas e ao agronegócio. Também há recursos para a compra de suprimentos e outros investimentos na área de saúde, eficiência energética, infraestrutura e viária, educação e saneamento para prefeituras municipais e governos estaduais.
Do total, R$ 24 bilhões são destinados a pessoas físicas, R$ 48 bilhões são para empresas, R$ 25 bilhões para o agronegócio e R$ 3 bilhões para administrações públicas municipais e estaduais. Os recursos irão reforçar as linhas de crédito já existentes, principalmente as voltadas para o crédito pessoal e o capital de giro.
O Banco do Brasil está priorizando os canais digitais, de modo que os empresários possam realizar transações financeiras sem a necessidade de comparecer à agência. Veja a seguir algumas soluções anunciadas para a manutenção da saúde financeira das empresas:  
Prorrogação do pagamento de parcelas: para clientes com dificuldade de curtíssimo prazo, está disponível a “Prorrogação Especial Covid-19”, que permite a postergação de 60 dias (duas parcelas) de operações de crédito pelo Gerenciador Financeiro. 
Antecipação da agenda de cartões: as empresas podem antecipar suas vendas com cartão de crédito pelo Gerenciador Financeiro e pelo aplicativo BB, de forma 100% digital. Se a empresa ainda não possui contrato, a adesão pode ser feita pelo próprio Gerenciador, estando sujeita a análise cadastral e de crédito.
Solução de dívidas: para ajudar a organizar a vida financeira das empresas, é possível consultar e renegociar as dívidas de forma bem simples e rápida pelo Gerenciador Financeiro.
Canais de atendimento e autoatendimento: 
Gerenciador Financeiro: solução de internet e mobile banking para Pessoa Jurídica, que proporciona agilidade para realizar as operações financeiras da empresa com segurança. Por meio do Gerenciador, via aplicativo BB, desktop ou tablet, é possível fazer centenas de transações, como transferir valores para outra conta, fazer pagamentos, liberar ou prorrogar operações de crédito e muito mais.
BB Code PJ: solução digital que dá autonomia à empresa, facilitando a liberação de contas favorecidas de crédito para fins de transferência de valores, alteração de limite transacional ou mesmo o cadastro de computadores.
Fale com o chat: troca de mensagens via chat de forma simples e segura no próprio Gerenciador Financeiro.
Melhorias nos canais de atendimento:
Expansão do horário para uso do Gerenciador Financeiro, das 7h às 22h, de segunda a sexta-feira.
Alteração e desbloqueio de senha de oito dígitos no Gerenciador.
Ampliação do limite de saque nos caixas eletrônicos BB e Banco24Horas, de acordo com o perfil do cliente.  
Acesse o site do Banco do Brasil.
Banco do Nordeste
O Banco do Nordeste anuncia até R$ 1,5 bilhão de crédito para empresas. A expectativa é que o montante ofertado alcance R$ 1,5 bilhão entre abril e setembro.
No intuito de simplificar o acesso ao crédito, especialmente para clientes não rurais, o banco também está elevando de R$ 50 mil para R$ 100 mil o valor das contratações sem a obrigatoriedade de vinculação de garantias reais. Para o setor rural, que engloba o agronegócio e a agricultura familiar, serão disponibilizados R$ 4,4 bilhões entre abril e setembro e será conferida a priorização no atendimento às operações de crédito de custeio, considerando o calendário agrícola da região.
O banco cita ainda outras medidas, como diminuição das tarifas cobradas, de acordo com o porte dos clientes; ampliação do prazo médio de cinco para sete meses, para microempreendedores urbanos; e antecipação das renovações de operações a vencer entre abril e junho. 
Acesse o site do Banco do Nordeste.
Banco da Amazônia 
O Banco da Amazônia adotou uma medida que contempla Pessoas Físicas e Jurídicas que desejem suspender as parcelas de financiamento de operações de crédito de fomento. Além disso, o banco anunciou a flexibilização das condições de acesso às linhas de capital de giro com taxas diferenciadas, de 4,88% ao ano.
O banco informa ainda que operações renegociadas receberão o seguinte tratamento:
Crédito rural - operação de parcela única ou com a última parcela “em ser”: prorrogação por seis meses sem exigência de pagamento de principal ou juros, da parcela vencida e a vencer, no período compreendido entre 01/03/2020 a 30/09/2020. 
Crédito rural - operações com mais de uma parcela “em ser”: prorrogação por seis meses sem exigência de pagamento de principal ou juros, da parcela vencida e a vencer, no período compreendido entre 01/03/2020 a 30/09/2020, sem alteração no vencimento final do contrato.
Crédito não rural: prorrogação do pagamento por seis meses, sem exigência de principal e juros no período, das parcelas vencidas e a vencer entre 01/03/2020 e 30/09/2020, prorrogando o vencimento final dos contratos por seis meses.
Importante:
As medidas entrarão em operação a partir do dia 30 de março de 2020. 
Os clientes devem fazer a adesão até 30/09/2020. O formulário de adesão ficará disponível no site institucional. 
Destina-se a operações de titularidade de Pessoas Físicas e Jurídicas da carteira de fomento, contratadas com recurso do FNO/ROB/LCA e CPR e da carteira comercial não classificada como ativos problemáticos até 29/02/2020.  
Acesse o site do Banco da Amazônia.
Medidas dos bancos privados com atuação nacional
Banco Bradesco
O Bradesco disse que está à disposição para prorrogar por 60 dias as dívidas de operações em dia e que o cliente interessado nessa possibilidade deve contatar as agências. Não há mais detalhes sobre possíveis medidas além dessa até esse momento.
Com a redução da taxa Selic para 3,75%, o banco anunciou que iria reduzir suas taxas de juros para clientes Pessoa Física e Jurídica, repassando o corte de 0,5% da taxa básica de juros para as suas linhas de crédito. 
Acesse o site do Banco Bradesco.
Banco Itaú
O Itaú anunciou que a prorrogação de dívidas é possível com a assinatura do Itaú Crédito Sob Medida, que permite a alteração da data original. Assim, o cliente irá repactuar seu contrato e, no momento de escolha da nova data de vencimento, poderá prorrogar por até 60 dias o pagamento. Quem já tem o Itaú Crédito Sob Medida contratado também pode renegociar o vencimento da sua próxima parcela, optando por pagá-la 60 dias depois da data originalmente acordada.
A prorrogação por 60 dias também vale para financiamento de imóvel ou veículo. Durante esse período, será mantida a mesma taxa de juros, sem a cobrança de multa.
Em relação ao cheque especial e ao cartão de crédito, a prorrogação não vale, já que esses produtos contam com alternativas de parcelamento previstas na oferta de cada item, cujas condições podem ser conferidas nos aplicativos, no site e nas centrais de atendimento do banco.
Acesse o site do Banco Itaú.
Banco Santander
O Santander ampliou em 10% o limite do cartão de crédito de todos os clientes adimplentes. Para saber se a alteração já foi feita, basta utilizar o aplicativo de gestão de cartões Santander Way, via celular ou tablet.
Em relação à iniciativa de prorrogar por até 60 dias o vencimento de parcelas de contratos de crédito, o banco informou que, para seus clientes, essa opção abrangerá algumas linhas de crédito pessoal (CP), preventivo, direto ao consumidor (CDC) e imobiliário.
Acesse o site do Banco Santander.
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Precisa de ajuda?
Nós temos especialistas prontos para atender você e o seu negócio de forma online e gratuita.


Acesse agora
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5 dicas para organizar o dinheiro do negócio
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Como emitir nota fiscal eletrônica
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Saiba como o delivery pode salvar o seu negócio
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Venda mais usando E-mail Marketing


















Veja os vídeos e webinars mais recentes
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Eu achava que minhas conquistas tinham a ver com sorte
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Eu quero ter o mesmo direito de errar que um homem
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Ninguem nos elogia por fazer o que é preciso.


Março, 2024


















Videos/ Empreendedorismo




Mulheres saem de situações de abuso com o empreendedorismo
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O Sebrae Delas é para todas
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Como apoiar o empreendedorismo feminino preto


Março, 2024


















Videos/ Empreendedorismo
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Como dar baixa no MEI
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Como mudar de Microempreendedor individual (MEI) para Microempresa (ME)
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Como emitir Nota Fiscal de Serviço como MEI
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Como o MEI deve declarar o Imposto de Renda de Pessoa Física (IRPF)
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Como fazer a Declaração Anual do Simples Nacional (DASN) do MEI
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Como se formalizar como MEI - Microempreendedor Individual 
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Como fazer cadastro no GOV.BR para ser MEI
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Sebrae Orienta | Finanças digitais para pequenos negócios: Fintech de pagamentos, com Bruno Diniz
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Sebrae Orienta | Plataformas digitais para Negociação e Cobrança de Dívidas, com Bruno Diniz
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Sebrae Orienta | Bancos Digitais, com Bruno Diniz
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Sebrae Orienta | Como funciona e como fazer empréstimos, com Bruno Diniz


Fevereiro, 2024


















Videos/ Finanças




Sebrae Orienta | Finanças e bancos digitais, com Bruno Diniz


Fevereiro, 2024
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